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CLC US Life 2015 

 

US-Policen mit Risiko-Kontrolle 
 
Die große Euphorie für US-Policen ist vorbei. Viele Anle-
ger der ersten Stunde haben sie mit reduzierten Renditen 
bezahlt. Die Initiatoren der CERTUS Life Cycle AG rea-
gierten mit einer Fondskonzeption, die schon den ersten 
Fonds, CLC US Life 2012, auf solide und renditekräftige 
Beine zugleich stellen sollte. Nach der ersten planmäßi-
gen Ausschüttung initiierten sie nun Fonds Nr. 2,  CLC US 
Life 2015: Seit März ist: er mit fast identischen Ausstat-
tungsmerkmalen auf dem Markt. Beide Fonds zeichnete 
das deutsche Analyse- und Beratungshaus TKL mit einem 
4-Sterne-Rating aus. 
 
US-Policen bergen ein hohes Risiko, denn Lebenserwar-
tung ist ein schwer zu schätzender Faktor. Um die Gefahr 
der Langlebigkeit über einen prognostizierten Zeitpunkt 
hinaus auszuschließen, investieren die CLC US Life-
Fonds nur in so genannte gebondete Policen: Mit der Po-
lice erwerben sie einen Guarantee Bond, der die Auszah-
lung der Versicherungssumme zu einem bestimmten Da-
tum garantiert, unabhängig von der realen Lebensdauer. 
 
Jede vorfällige Auszahlung der Versicherungssumme 
vermindert die Prämienzahlungen und damit die Kosten. 
Gleichzeitig erhöht der schnellere Geldrückfluss die Ren-
dite. Natürlich nur, wenn - wie bei den CLC US-Life-Fonds 
- in die prospektierte Rendite-Berechnung keinerlei Vorfäl-
ligkeiten eingeflossen sind.  
 
Voraussetzung für den Handel und somit nachträglichen 
Erwerb von Policen ist die gewerbliche Einstufung der 
Fonds. Tatsächlich werden nach Meinung der Fondsinitia-
toren im Kampf um eine vermögensverwaltende Einstu-
fung die Vorteile gewerblicher Fonds oft unterschätzt. So 
lassen sich über ein aktives Portfolio-Management z. B. 
Chancen und Risiken besser steuern. 
 
Wichtig für eine belastbare Einkaufsstruktur, so die Initia-
toren, seien erfahrene Partner wie die A.G.I. und Interlife 
America. Auf der Basis dieser inzwischen bewährten 
Partnerschaften sei die prognostizierte Einkaufsrendite 
von 12,5% IRR ihrer Fonds eine sehr realistische Größe.  
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