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Nutzen Sie unseren
Fruhzeichnerbonus!

Frithzeitig zeichnende Anleger erhalten aus dem Marketingbudet

der Initiatorin Vergilinstigungen, die mit der ersten Ausschiittung
ausgezahlt werden. Die erste Million Zeichnungskapital erhélt eine
40 % hohere Ausschiittung, also 7 % statt 5 %. Die zweite und dritte
Million Zeichnungskapital erhilt eine 20 % hohere Ausschiittung,
also 6 % statt 5 %.

Ausschittung in %

QO regulére Ausschiittung

o = N w £ o (e} ~

1 9 3 © hohere Ausschiittung
Zeichnungskapital in Mio. EUR fiir Frihzeichner

PRODUKTINFORMATIONEN

‘ CLC US Life 2016

GmbH & Co. KG




( CERTUS Life Cycle AG

¥

‘

-

IM ZWEITEN INVESTIERT MAN BESSER —
KAPITALMARKTUNABHANGIG UND SICHER!

PRODUKTINFORMATIONEN

< CLC US Life 2016
GmbH & Co. KG






< CLC US Life 2016
GmbH & Co. KG

Sehr geehrte Leserinnen und Leser,

Danke fiir Thr Interesse an der CERTUS Life Cycle AG und am CLC US Life 2016
Fonds, der bereits dritten Auflage eines iiberzeugenden Fondskonzeptes.

Mit den Fonds der CLC US Life Reihe bieten wir fiir den Anleger eine sinnvolle
Alternative zu konventionellen Anlageprodukten mit einem klaren Konzept und einer
eindeutigen Strategie. Ein solides Produkt, das durch tiberschaubare Laufzeiten, Variabi-

litdt innerhalb der Investition, hohe Anlagesicherheit und attraktive Renditen besticht.
Unserer Meinung nach sind dies die Faktoren, die eine moderne Anlage fiir nachhaltig
gute Investitionserfolge mit sich bringen muss.

Wir laden Sie herzlich ein, mit dieser Broschiire den CLC US Life 2016 Fonds
besser kennen zu lernen. Ihre individuellen Fragen beantworten wir Ihnen gerne auch
personlich. Wir freuen uns tiber Thre Kontaktaufnahme!

Herzlichst!

Leond £y

Bernd Sibold
Vorstand CERTUS Life Cycle AG
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Die CERTUS Life Cycle AG

Die CERTUS Life Cycle AG ist ein unabhéngiges, global agierendes Emissionshaus
mit Sitz in Freiburg im Breisgau. Als Initiator geschlossener Beteiligungen verfolgen
wir einen stark anlegerorientierten Ansatz, den wir mit unserer langjéhrigen und
umfangreichen Expertise in der Finanzdienstleistungsbranche tagtéglich realisieren.

Wir vertreten die Auffassung, dass aus Sicht des Anlegers fiir den Erfolg einer
Kapitalanlage zwei Faktoren entscheidend sind:

1. die Finanzmarktsituation,

2. die individuelle Lebenssituation des Anlegers.

Faktoren, mit denen wir uns sehr intensiv beschéftigt haben und aus denen die zentra-
len Vokabeln unseres Life Cycle Konzeptes entstanden sind.

Finanzmarkte

Die Vielschichtigkeit und Komplexitit der Finanzméirkte machen es immer
schwieriger, geeignete Konzepte mit dauerhaft giiltigem Charakter zu finden. Kon-
ventionelle Finanzmarktprodukte oder klassische Investitionsformen sind labil und
reagieren in ihrer Rendite und Anlagesicherheit oft anféllig auf latent schwankende
Kapitalmarktsituationen. Unser Ziel bei der Produktentwicklung lautet daher immer,
Fondskonzepte zu entwickeln, die keine Korrelation zu den Borsenentwicklungen
aufweisen und — unabhéngig von den jeweiligen Marktsituationen — nachhaltig ange-
messene Renditen erzielen.

Individuelle Lebenssituationen

Eigenverantwortlicher Vermdgensaufbau hat nicht nur eine Vorsorgekomponente,
sondern ist vielmehr auch eine Frage des Lebensstandards. Sinn und Zweck jeder
privaten Kapitalanlage sollte es sein,

1. den gegenwiirtigen und zukiinftigen finanziellen Spielraum
des Anlegers zu erweitern,

2. die individuelle Lebenssituation des Anlegers und die damit
verbundenen Bediirfnisse zu beriicksichtigen.

Die Anforderungen an ein Kapitalmarktprodukt dndern sich im gleichen Mafle, wie sich
Anlegerbiographien verindern. Dieser Erkenntnis folgend lasst sich feststellen, dass die
oft postulierte ,beste Anlage” nicht existiert. Es geht lediglich darum, das optimale
Produkt fiir die jeweils individuelle Lebenssituation des Anlegers anzubieten.
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Die CERTUS Life Cycle AG

hat es sich zur Aufgabe gemacht, Alternativen zu entwickeln und Kapitalmarkt-
I6sungen anzubieten, die die vorstehend genannten Voraussetzungen voll erfiillen. Im
Sinne aller Marktbeteiligten und stets in einem gesunden Chancen-Risiken-Verhaltnis.
Ein Beispiel bietet hierfiir der CLC US Life 2016, den wir Ihnen auf den folgenden
Seiten niher vorstellen.
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Der Zweitmarkt im Vergleich

< CLC US Life 2016
GmbH & Co. KG

Lebensversicherungen in den USA

Lebensversicherungen erfiillen in den USA traditionell eine andere Funktion als in
Deutschland. Dienen Kapitallebensversicherungen in Deutschland hauptséchlich
dazu, die eigene Altersvorsorge zu sichern und Kapitalvermogen aufzubauen, so
nutzen US-Amerikaner diese bevorzugt zur Absicherung von Familienangehorigen
(dhnlich der deutschen Risikolebensversicherung). Wesentliche Unterschiede zwischen
US-amerikanischen und deutschen Lebensversicherungen bestehen in der Ablauf-
leistung und im Auszahlungszeitpunkt. Wihrend bei der deutschen Versicherung der
Auszahlungszeitpunkt feststeht (in der Regel mit Vollendung des 65. Lebensjahres),
werden bei US-amerikanischen Policen die Ablaufleistungen nur im Falle des Ablebens
des Versicherungsnehmers fillig. Dieser Zeitpunkt ist naturgegeben nicht plan- und nur
bedingt vorhersehbar.

Deutschland USA
Vertragscharakter Uberwiegend Kapitallebens- Uberwiegend lebenslange
versicherungen und Risikoversicherungen

Rentenversicherungen

Ablaufleistung Abhéngig von Kapitalmarkten,  Keine Abhangigkeit von
d. h, die tatsachliche Hohe der  Kapitalmarkten, d. h., die
Ablaufleistung ist unbekannt Ablaufleistung ist schon

bei Vertragsunterzeichnung
in voller Héhe bekannt

Zeitpunkt bekannt unbekannt
der Filligkeit

l
il

g
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Der Zweitmarkt

Aufgrund der relativ langen Laufzeiten der US-amerikanischen Versicherungen kann
es dazu kommen, dass sich die urspriinglichen Griinde fiir den Abschluss der Ver-
sicherung verdndern oder wegfallen. Dies ist insbesondere im Senior-Settlement-Markt
der Fall, der durch Senioren gekennzeichnet ist, die ihren Lebensabend mit einer
hoheren Kapitalausstattung genieflen mochten. Hier liegt der Investitionsschwerpunkt
des CLC US Life 2016.

Beispielhafte Griinde fiir die vorzeitige Beendigung:

Grund Beispiel
Wegfall des * Familie bendtigt keine Absicherung mehr
Versicherungsgrundes * Ausscheiden einer versicherten Schliisselperson aus einem Unternehmen

« vollstandig bezahlte Immobilien
« vorhandenes, liquides Vermdgen des Versicherten ist hoher als die Versicherungssumme
» Abzusichernde Personen (z.B. Ehefrau und Kinder) verfigen selbst Giber ausreichenden
Versicherungsschutz oder Kapitalvermégen
* Absicherung fur Erbschaftssteuerzahlung fallt weg, da das Vermégen bereits
Ubertragen wurde

Versicherungswechsel Gunstigere Tarife anderer Versicherungsgesellschaften sollen genutzt werden

Liquiditatsbedarf » Schuldentilgung
* Versicherungsnehmer kann oder will Versicherungspramien nicht mehr aufbringen
* Deckung hoher Ausgaben (z. B. medizinische Versorgung)
« sonstiger Kapitalbedarf
- etc.

Problemstellung

Bei einer vorzeitigen Kiindigung einer US-Lebensversicherung sind die geringen
Riickkaufswerte eklatant und liegen oft weit unter den kumulierten Werten der
einbezahlten Priamien. In den meisten Fillen erhilt der Versicherungsnehmer

aufgrund der spezifischen Vertragsstrukturen keine Auszahlung.
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Zahlen, Daten, Fakten

Fazit

Bereits heute werden iiber 32 % aller US-Lebensversicherungen vorzeitig ge-
kiindigt. Der aus dieser Tatsache entstandene

Zweitmarkt fiir US-Lebensversicherungen,

in dem ,gebrauchte” Versicherungspolicen am freien Markt gehandelt werden, hat sich
bereits als eigenstindige, lukrative, vollig kapitalmarktunabhingige Anlageklasse mit
festen Konditionen etabliert. Eine Anlageklasse, die eine klassische Win-Win-Situation
fiir Verkdufer und Kéaufer generiert. So erhalt der Versicherungsnehmer, der den Wunsch
hat, seine Lebensversicherung zu verkaufen, einen weit tiber dem Riickkaufswert liegen-
den Preis fiir seine Police und deckt damit seinen finanziellen Bedarf. Der Kéufer hinge-
gen erwirbt eine Versicherungspolice weit unter der Hohe der Ablaufleistung und erhiélt
eine interessante und renditestarke Anlagemaoglichkeit. Die Versicherungspolice wird mit
allen Rechten und Pflichten auf den Investor tibertragen. Dieser hat kiinftig die Pramie
zu bezahlen, erhalt dafiir aber auch die Versicherungssumme im Versicherungsfall.

Der Markt in Zahlen, Daten und Fakten

Der Zweitmarkt fiir Lebensversicherungen in den USA ist im Gegensatz zum Zweit-
markt in Deutschland ein staatlich regulierter und deshalb auch in zunehmendem
Mafle genutzter Markt. Der US-Lebensversicherungserstmarkt betrigt schitzungsweise
19.112 Mrd. US-Dollar und ist damit siebenmal gréfier als der deutsche Versicherungs-
markt. 63 % aller Amerikaner besitzen so genannte US-Lebensversicherungspolicen.
Bereits heute werden {iber 32 % aller US-Lebensversicherungen vorzeitig gekiindigt.
Immer mehr Amerikaner erkennen hierfiir die Moglichkeit, ihre Lebensversicherung
auf dem Zweitmarkt zu verduflern. Die Attraktivitit dieses Marktes verbreitet sich
weltweit innerhalb der Finanzbranche mit rasanter Geschwindigkeit. Es treten vermehrt
institutionelle Investoren als Teilnehmer auf diesem Markt auf. Hinzu kommt, dass
staatliche Regularien und die Versicherungsaufsicht die Prozesse standardisieren und
begleiten, was fiir zusétzliche Rechtssicherheit und Soliditét sorgt.

Das gesamte Marktpotenzial liegt zwischen 100 bis 160 Mrd. US-Dollar (LV-Priamien-
volumen). Das aktuell geschétzte Marktvolumen betrégt ca. 5 bis 10 Mrd. USD (Kauf-
preisvolumen) — Tendenz steigend.
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Anteil am Weltmarkt 2006
(LV-Pramienvolumen)
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USA 24 %

0

Japan 19 %
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Restliches Europa 16 %
GroBbritannien 10 %

Restliches Asien 10 %

H

Frankreich 8 %

|

Rest der Welt 6 %
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Deutschland 5 %

Quellen: Bernstein Research 2004 / Conning
Research & Consulting Inc. / ACLI Factbook
2003), geschatzt

Quellen: Swiss Re ,Sigma 04/2007", Anteil
Pramienvolumen LV (Prozentual in USD)

US-Zweitmarkt fiir
Lebensversicherungen

US-Dollar Milliarden

157 / Mitglieder v. LISA
(Verband des US-
Zweitmarktes)
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Quellen: Swiss Re ,Sigma 04/2007", Anteil
Pramienvolumen LV (Prozentual in USD)




Zweitmarktstrategie

Life-Broker

Der Life-Broker ist eine Person oder ein Unternehmen
die oder das den Erstverkdufer im Verkaufsprozess vertritt
und in seinem besten Interesse handelt. Er stellt fiir den
Verkédufer den Zugang zum Zweitmarkt dar und stellt fest,
ob die angebotene Police den Handelskriterien entspricht.
Fir qualifizierte Policen tragt der Life-Broker alle fiir den
Verkauf erforderlichen Daten zusammen und bietet diese
Police mehreren potenziellen Kdufern an.

Settlement-Gesellschaft

Der Kaufer wird in der Regel durch einen Provider oder
durch eine Settlement-Gesellschaft vertreten. Diese Gesell-
schaften sind gesetzlich vorgeschrieben und reguliert. Sie
organisieren die technische Abwicklung des Erstverkaufs der
Police und stellen die Schnittstelle zwischen dem Investor
und dem Verkéufer der Police dar. Im Rahmen ihrer Tatig-
keit haften die Settlement-Gesellschaften fiir die von ihnen
durchgefiihrten Aufgaben.

Provider

Ein Provider ist eine Gesellschaft, die sich mit dem Aufkauf
von Lebensversicherungen beschiftigt. Sie tritt im Namen
eines Kéaufers auf und vertritt im Kaufprozess die Interessen
des Kaufers. Der Provider ist in einer Maklerrolle, da er die
Versicherungen an den endgiiltigen Investor weitervermittelt
oder zu einem Portfolio biindelt.

Medical Underwriter

Die Medical Underwriter prognostizieren im Rahmen ihrer
Gutachten die Lebenserwartung der versicherten Person.
Grundlage fiir die Prognose sind die medizinischen Unter-
lagen des Versicherten sowie evtl. Riicksprachen mit den
behandelnden Arzten.

Service-Provider

Da in den USA kein Einwohnermeldewesen existiert, muss
zur Uberpriifung von Adressdaten des Versicherten und des
Eintritts des Versicherungsfalls ein Unternehmen beauftragt
werden. Dieses Tracking umfasst die turnusméBige Uber-
prifung, ob die versicherte Person noch lebt, durch die
Abfrage der Sozialversicherungsnummer in der Federal
Data Base of Security Numbers in den USA, regelméflige
Adresspriifungen sowie die Einholung der Sterbeurkunde
und die Anmeldung der Anspriiche auf Auszahlung der
Versicherungssumme bei der Versicherungsgesellschaft.

Treuhander

Die Funktion eines Abwicklungstreuhédnders in den USA

besteht darin, sicherzustellen, dass vor Freigabe der Kauf-

summe an den Verkdufer formalrechtliche Kriterien erfiillt

werden. Diese sind z. B.:

e Nachweis, dass die erworbene Police den Angaben des
Kaufvertrages entspricht;

e Bestitigung, dass der Verkdufer rechtméfliger Eigentiimer
und Begiinstigter der Police ist und alle Rechte und Pflich-
ten vollstindig an den Kéaufer tibertragen sind;

e Bestitigung, dass die Police giiltig ist und alle Pramien-
verpflichtungen bis zum Eigentumsiibergang erfiillt sind.

A.G.l. GmbH und
Interlife America Inc.

Das professionelle Portfoliomanagement ist gesichert durch
die Partnerschaft mit der A.G.I. GmbH, die seit Jahren
am Markt etabliert tiber beste Geschiftsbeziehungen zum
Zweitmarkt fiir US Policen verfiigt. Die A.G.I. verfligt
iber ihre Schwestergesellschaft Interlife America Inc. tiber
eigene Mitarbeiter in den USA. Zur Unternehmensgruppe
gehort auch eine Settlement-Gesellschaft. Die A.G.I. hat
Kontakte sowohl zu verschiedenen Brokernetzwerken, wie
auch zu groflen gewerblichen Policenhéndlern in den USA.
Soweit bislang bekannt, gibt es keine weitere Gesellschaft
in Deutschland, die in vergleichbarer Qualitit Policen
fiir Investoren beschaffen kann. Interlife America Inc. ist
spezialisiert auf den Erwerb von US-Lebensversicherungs-
policen. Fiir eine Vielzahl von institutionellen Investoren
dient sie als Bindeglied zum schwer zuginglichen amerika-
nischen Zweitmarkt. Die Interlife America Inc. kann grofle
Volumina von gebondeten Policen zeitnah fiir den Fonds
beschaffen.
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im Uberblick
( CLC US Life 2016

Die Zweitmarktteilnehmer

US-Lebens- Settlement- “—

Versicherungs- Gesellschaft Investor /
nehmer / ¢ | Life-Broker | versicherungs- Kauf
e ) . auter
Verkaufer 4 Zweitmarkt Provider | 4—
Medical Underwriter
Service-Provider
Treuhander
Interlife America Inc.
CERTUS Life Cycle AG @ grhgycso keife 2016

Initiator Fonds

Seite 11



Spezifische Vorteile

Effiziente Anlagestrategien sind vielschichtig und komplex, diirfen aber niemals kompli-
ziert werden. Die Sinnhaftigkeit fiir den Anleger steht im Fokus aller Uberlegungen und
stellt hohe Anforderungen an

e die Logik der Produktentwicklung,
e die Transparenz in der Konzeption und in den Kontrollmechanismen sowie
e an die Klarheit fiir alle Beteiligten.

Daher haben wir bei der Konzeption des CLC US Life 2016 hohe Qualititsmafistabe
angelegt und ein Produkt entworfen, das

e cine hohe rechtliche Sicherheit aufweist,
e mogliche Storfaktoren und Risiken minimiert und
e Werte langfristig erhélt und steigert.

Das gesamte Konzept wurde in der Entwicklungsphase von hochkompetenten Spezia-
listen auf Schwachstellen und Engpésse hin iiberpriift, verfeinert, korrigiert und zu

einem Optimum im Gesamtprojekt weiterentwickelt.
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und Sicherheitskriterien

1. Gebondete Policen - Guarantee-Bond

Mit dem aktuellen Stand der Medizin ist es moglich, genaue Prognosen iiber die
Lebenserwartung des bisherigen Policeninhabers zu machen. Unmdglich ist jedoch,
den genauen Zeitpunkt der Falligkeit der Versicherung (Todeszeitpunkt) vorherzusehen.
Es besteht daher das Risiko, dass die Police langer lduft als geplant.

Dabher investiert der CLC US Life 2016 Fonds ausschliefSlich in Policen mit Guarantee-
Bond. Dieser garantiert die Auszahlung der Versicherungssumme spétestens zu einem
bestimmten Kalenderdatum. Damit hat der K&ufer der Police kein Langlebigkeitsrisiko
mehr zu tragen, weil im Falle des Uberlebens der versicherten Person der Garantiegeber
die Versicherungssumme an den Investor auszahlt, da der Versicherungsfall wahrend
der Laufzeit des Bonds nicht eingetreten ist. Der Anleger profitiert von einer moglichen
Vorversterblichkeit, triagt jedoch kein Langlebigkeitsrisiko.

2. Wahrung

Das Wihrungsrisiko ergibt sich aus der Investition in Kapitalanlagen, deren Ursprung
auflerhalb des eigenen Wéhrungsraums liegt. Um dieses Risiko auszuschalten, sind
die Zahlungsstrome im CLC US Life 2016 Fonds wihrungsgesichert und erfolgen
in Euro. Lediglich die tiber dem Garantszenario liegenden Kapitalstrome unterliegen
einem Wéhrungsrisiko bzw. einer Wiahrungschance.

3. Aktives Portfoliomanagement

Aufgrund der CERTUS-eigenen Expertise im US-Lebensversicherungs-Zweitmarkt und

der Kompetenz der strategischen Partner betreibt die CLC US Life 2016 GmbH &

Co. KG ein aktives Portfoliomanagement. Dies erhoht nicht nur die Renditechancen,

sondern stellt ein wesentliches Merkmal zur Risikominimierung dar. Aufgabenfelder

des Portfoliomanagements sind z. B.

e Beobachtung und ggfls. Intervention im Falle einer Verschlechterung des Ratings
einer Versicherungsgesellschaft,

e Laufzeitenanpassungen,

Verhinderung von so genannten Klumpenrisiken,

Recherche und Auswertung neuer medizinischer Entwicklungen,
e Fraktionierung angebotener Portfolios,
e etc.

4. Rating - Versicherungsgesellschaften

Der Fonds akzeptiert nur Policen und Bonds von Versicherungsgesellschaften, die
entweder von der renommierten, auf Versicherungsgesellschaften spezialisierten
US-Ratingagentur A. M. Best oder Standard & Poor*s mit einem Rating von mindes-
tens ,A“ oder einem vergleichbaren Rating einer anderen, international anerkann-
ten, Ratingagentur bewertet wurden. Policen einer Versicherungsgesellschaft diirfen
maximal 20 % des Gesamtportfolios ausmachen. Die Mindestfélligkeitsrendite (nach
IRR-Methode) der Policen betragt 12 % p.a. Zur Erh6hung der Rendite werden keine
Investitionen in Policen von Versicherungsgesellschaften mit schlechterer als o. g.
Bonitdt vorgenommen.
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Beteiligungsgesellschaft

Beteiligungsform

Angestrebtes Fondskapital

Anlagestrategie

Initiatorin

Policenmanagement

Komplementérin

Management/Generalbevollméchtigte

Mindestzeichnung /Anlagewahrung

Einzahlungsmodus

Voraussichtlicher Zeichnungsschluss

Laufzeit

Gesicherte Ausschiittungen bezogen
auf die Einlagehdhe ohne Agio

Kapitalbindung

Ergebnisverteilung

Kosten

Mit der Vermdgensanlage
verbundene Rechte

Gutachten /Analysen

Das Beteiligungsangebot im Uberblick

CLC US Life 2016 GmbH & Co. KG

Zeichnung von Kommanditanteilen in zwei Beteiligungsvarianten
(liber eine Treuhandkommanditistin oder unmittelbar)

15 Mio. Euro Kommanditkapital

Erwerb von gebondeten US-Risikolebensversicherungen auf dem Zweitmarkt und
Aufbau eines diversifizierten und abgesicherten Portfolios

CERTUS Life Cycle AG

A.G.I. GmbH = Finance Management

CERTUS Verwaltungsgesellschaft mbH

CERTUS Life Cycle AG

5.000,00 Euro (zzgl. 5 % Agio)

100 % des gezeichneten Kapitals zzgl. 5 % Agio
15 Tage nach Erhalt der Annahme der Beitrittserklarung

30.06.2008

30.06.2016

2009: 5 %

2010 — 2015: je 7 %

2016 (gesichert): 115,40 %

2016 (Prognose): 127,50 %, jeweils zum 30.06. des Jahres

Wahrend der Laufzeit des Fonds

Zunéachst ausschlieBlich an Investoren bis zur Erreichung der genannten gesicherten Ausschittungen.
Soweit das Ergebnis die gesicherten Ausschiittungen tbersteigt, erhalt die CERTUS Life Cycle AG
30 % der liberschreitenden Rendite.

Agio flieBt in den Vertrieb; anfangliche Kosten von 7,2 % des geplanten Fondsvolumens;
laufende Kosten 2,3 % p.a. (Planung)

Die Rechtsstellung und die Wahrnehmung der Informations-, Kontroll- und Stimmrechte der Investoren
héangen von der gewahlten Beteiligungsvariante ab. In der Variante mittelbarer Beteiligung werden die
Rechte fur sie von der Treuhandkommanditistin wahrgenommen, der Investor kann die Wahrnehmung aber
durch Erklarung an sich ziehen und ist auch wirtschaftlich den Direktinvestoren gleichgestellt, deren Rechts-
stellung grundsatzlich die eines Kommanditisten ist. Die Beteiligung kann in beiden Fallen zum Ende jedes
Geschaftsjahres verauBert werden. Die hierflr erforderlichen Zustimmungen diirfen nur aus wichtigem
Grund verweigert werden. Alle Rechte des Anlegers sind ausflhrlich im Kapitel ,Rechtlicher Rahmen* des
Verkaufsprospektes dargestellt und ergeben sich insbesondere aus den dort beigefugten Vertragen.

IDW S 4, Philipp Nerb 1- (sehr gut), TKL-Analyse (fiir baugleichen Vorgangerfonds) 4 Sterne (gut)
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Highlights

Das Prognoseszenario

Bei der Kalkulation dieses Szenarios wurde sehr konservativ vorgegangen. Es unterschei-
det sich vom Garantszenario lediglich in der H6he der Schlusszahlung. Die Differenz
zwischen voll abgesicherter und prognostizierter Schlusszahlung ist nicht wéhrungs-
gesichert.

Annahmen hierbei:

Einkauf der Policen mit einer Falligkeitsrendite von 13 % p.a. Dabei sind der Kauf-
preis, die zukiinftigen Pramien bis zum Filligkeitszeitpunkt des Guarantee-Bonds
sowie die Kosten des Guarantee-Bonds bereits enthalten

20 % der Policen sind binnen eines Jahres vor dem kalkulierten Termin fillig

10 % der Policen sind binnen zwei Jahren vor dem kalkulierten Termin fallig

70 % der Policen sind zum kalkulierten Termin fillig bzw. werden durch den
Guarantee-Bond erfiillt

e die Primienh6he wurde mit 3,5 % p.a. der Versicherungssumme kalkuliert

e Gewerbesteuerpflicht der Gesellschaft

rund 29,8 % der urspriinglich gekauften Policen werden vorzeitig verkauft

Highlights des Fondsangebotes
CLC US Life 2016 GmbH & Co. KG

e hohe Renditechance (Mindestrendite von 12 % p.a. nach IRR-Methode) —
weitgehend kapitalmarkt- und konjunkturunabhingig

e jahrliche Ausschiittungen von 5 bzw. 7 % sowie gesicherte Schlusszahlung
i.H.v. 115,409 %

e hohe prognostizierte Bonuszahlung mit zusétzlicher Wahrungschance

e Beteiligung an einer Vielzahl von Policen — ab einer Anlagesumme
von 5.000,00 Euro

e Wiederanlage der félligen Policen im gleichen Segment

¢ Kauf von gebondeten Policen

e {iberschaubare Laufzeit von acht Jahren

e umfangreiches Sicherheitskonzept, welches das Risiko begrenzt

e wihrungsgesichertes Garantszenario durch abgesicherte Mindestrendite

e crfahrene Partner mit hervorragender Marktstellung und bester Reputation

e Ankauf nur von Policen erstklassiger Versicherungsgesellschaften mit Mindestrating
A (excellent) von A.M. Best, Standard & Poor’s oder einem vergleichbaren Rating
einer anderen international anerkannten Ratingagentur.

¢ nachrangige Erfolgsbeteiligung des Managements — erst nach Ausschiittungen
an die Investoren von 5 % zum 30.06.2009, je 7 % zum 30.06. der Jahre 2010
bis 2015 und 115,409 % zum 30.06.2016 gilt: 70 % an die Investoren, 30 % an
das Management

e hohe Transparenz — laufende Investor-Information tiber Investitionen, Félligkeiten
usw. nach SchlieBung der Fonds

e niedrige laufende Kosten

e attraktive Vergiinstigungen fiir Frithzeichner
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« Jahre per 30.06.

BT * kumulierte Ausschiittung 174,519

« entspricht einer Rendite von
8,56 % (IRR) p.a.

Mit seinen Produktfeatures eignet
sich der CLC US Life 2016 be-
sonders fiir Anleger, die einen
Teil ihrer bestehenden Anlagen
einem maoglichst risikoarmen
Marktsegment zufiihren méchten
oder im Falle einer Neuanlage
eine solide Anlagealternative mit
optimalem Chancen-Risiken-

Verhiltnis bevorzugen.




Diese Broschiire wurde Ihnen Uberreicht durch:

Hinweis: Diese Marketingbroschire stellt weder einen Verkaufsprospekt noch
ein Angebot flr die mitunternehmerische Beteiligung an der CLC US Life
2016 GmbH & Co. KG dar. Angaben zur Wertentwicklung oder Marktprognosen
sind unverbindlich und keine vertraglich zugesicherten Werte. Eine fundierte
Beteiligungsentscheidung konnen Sie allein nach Kenntnis des rechtsver-
bindlichen Verkaufsprospekts fiir die CLC US Life 2016 GmbH & Co. KG
treffen. Diesen erhalten Sie kostenfrei und unverbindlich von der CERTUS
Life Cycle AG, Sasbacher StraBe 10, 79111 Freiburg.

Fondsinitiator:

CERTUS Life Cycle AG

Sasbacher StraBe 10
79111 Freiburg im Breisgau

Tel. +49 (0) 761-76 70 49-0
Fax +49 (0) 761-76 70 49-565

info@certus-ag.de

www.certus-ag.de

www.comdeluxe.de, Bildquelle iStock





