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Vorwort

Sie als Anleger erwarten von einer Kapitalanlage heute hohe Sicherheit bei gleichzei-
tig attraktiven Renditen. Zur Auswahl stehen klassischerweise Aktienanlagen, die zwar
langfristig ein hohes Renditepotential haben, kurz- und mittelfristig jedoch starken
Schwankungen unterliegen konnen. Oder Sie entscheiden sich fir Rentenpapiere, die
zwar weniger Schwankung, daflr auch weniger attraktive Renditen bieten.

Unser nunmehr drittes Beteiligungsangebot erdffnet lhnen die Méglichkeit, an einem
Markt teilzunehmen, der keinerlei Korrelationen zu klassischen Kapitalmarktanlagen
aufweist und in der Vergangenheit institutionellen Investoren vorbehalten war: Dem
US-amerikanischen Zweitmarkt fir Risikolebensversicherungen.

Diese Asset-Klasse, die sich in den letzten Jahren zu einem festen Bestandteil des
deutschen Beteiligungsmarktes entwickelt hat, besticht durch ein auBergewshnlich
gutes Chancen-Risikoverhaltnis. Dieses noch weiter zu optimieren, ist Leitgedanke un-
serer Konzeption und darin wie folgt verankert:

e Aktives Portfoliomanagement zur Optimierung des Portfolios

e AusschlieBliche Verwendung ,gebondeter” Policen zur Minimierung des Langlebig-
keitsrisikos

e umfangreiches Sicherheitskonzept, z.B. Wahrungsabsicherung

e feste, fur den Anleger kalkulierbare Ausschittungen

e teilweise Nutzung der Ruckflisse zur Wiederanlage

Um dieses interessante Anlagesegment einer breiten Investorenschicht zu &ffnen,
haben wir eine Mindestanlagesumme von 5.000,— Euro gewahlt.

Unser Angebot zeichnet sich dadurch aus, dass bei uns im Gegensatz zu den meisten
&hnlichen Produkten der Unwégbarkeit des Eintritts des Versicherungsfalles durch Ga-
rantien spatester Zahlungszeitpunkte entgegnet wird. Wir planen mit diesen Garantie-
daten und nicht mit Todesfallen.

Das Beteiligungsangebot der CLC US Life 2016 GmbH & Co. KG (im Folgenden auch
der ,Fonds* oder ,CLC US Life 2016" genannt) richtet sich an in Deutschland unbe-
schrankt einkommensteuerpflichtige Kapitalanleger, die nicht Staatsbiirger der USA oder
Kanadas sind, keinen Wohnsitz in den USA oder Kanada haben und nicht im Besitz einer
unbeschréankten Arbeits- und Aufenthaltserlaubnis der USA oder Kanadas sind.

Bei einer Fondsbeteiligung handelt es sich um eine unternehmerische Beteiligung, die —
wie andere Beteiligungen auch — Aussichten auf eine Vermogensmehrung bietet. Die mit
der Fondsbeteiligung verbundenen Risiken sind in einem gesonderten Kapitel dargestellt.
Im Hinblick auf diese Risiken wird dringend empfohlen, das Angebot vor einer Investi-
tionsentscheidung sorgfaltig zu prifen.

Samtliche in diesem Prospekt enthaltenen Informationen und Angaben wurden mit groB-
ter Sorgfalt zusammengestellt und auf Richtigkeit gepriift. Unserem Wissen nach sind alle
Angaben richtig und es wurden keine wesentlichen Umstande ausgelassen. Die in einem
gesonderten Teil des Abschnitts ,Wirtschaftlichkeitsberechnungen* gemachten Angaben
zu der finanzmathematischen Rendite IRR (Interne ZinsfuBmethode) sind nur fiir den mit
Finanzmathematik Vertrauten sowie in Investitions- und Sensitivitatsrechnungen fachkun-
digen Leser verstandlich und deshalb auch nur fir diesen Personenkreis bestimmt.

Nehmen Sie sich die Zeit, dieses Beteiligungsangebot genauer anzuschauen. Fir zu-
satzliche Informationen oder Fragen wenden Sie sich bitte an |hren Berater oder an
uns, den Fondsinitiator.

lhre CERTUS Life Cycle AG

Freiburg, den 2. Januar 2008



Das Beteiligungsangebot im Uberblick

Beteiligungsgesellschaft

Beteiligungsform

Angestrebtes Fondskapital

Anlagestrategie

Initiatorin
Policenmanagement
Komplementérin

Management/
Generalbevollméchtigte

Mindestzeichnung/
Anlagewahrung

Einzahlungsmodus

Voraussichtlicher
ZeichnungsschluB

Laufzeit

Gesicherte Ausschuttungen
bezogen auf die Einlagehdhe
ohne Agio

Kapitalbindung

Ergebnisverteilung
Kosten

Frihzeichnerbonus

Mit der Vermégensanlage
verbundene Rechte




Prospekterstellung und
Verantwortlichkeit

Dieser Prospekt wurde nach Magabe der Verordnung Uber Vermdgensanlagen-Ver-
kaufsprospekte vom 16. Dezember 2004 und des IDW Standards ,Grundséatze
ordnungsgeméaBer Beurteilung von Prospekten Uber offentlich angebotene Kapital-
anlagen* (IDW S4, Stand 18. Mai 2006) erstellt.

Als Initiator und Herausgeber fir den gesamten Inhalt dieses Prospekts allein verant-
wortlich ist die CERTUS Life Cycle AG mit Sitz in 79111 Freiburg im Breisgau,
Sasbacher Str. 10. Die CERTUS Life Cycle AG erklart, dass ihres Wissens die
Angaben in diesem Prospekt richtig sind und keine wesentlichen Umsténde ausgelas-
sen wurden. Die Prospektherausgeberin versichert, dass keine Provisionen, Rabatte
oder sonstige Vergutungen, die nicht dem Investitionsobjekt zugute kommen, verein-
bart wurden, die nicht in diesem Prospekt beschrieben sind.

Die Annahmen und Berechnungen, die dem Fondsprospekt der CLC US Life 2016
GmbH & Co. KG zugrunde liegen, wurden nach bestem Wissen und mit héchster
Sorgfalt getroffen bzw. durchgefihrt. Die hier dargebotenen Informationen entspre-
chen dem aktuellen Stand der Fonds-Planungen, beruhen auf der Grundlage der er-
wéhnten Vertrdge, sowie auf den geltenden rechtlichen und steuerlichen
Bestimmungen zum Zeitpunkt der Prospekterstellung. Eine Haftung fir den Eintritt der
im Prospekt enthaltenen Prognosen wird nicht tibernommen. Prognosen sind als sol-
che gekennzeichnet.

MaBgeblich fur eine Beteiligung an der Fondsgesellschaft sind ausschlieBlich die
Angaben in diesem Verkaufsprospekt. Vermittler oder sonstige Dritte sind nicht be-
rechtigt, hiervon abweichende Aussagen zu machen. Die Vermittler haften nicht fur die
Richtigkeit und Vollstandigkeit der in diesem Prospekt enthaltenen Aussagen.
Schadensersatzanspriiche wegen etwaiger unrichtiger oder unvollstandiger Angaben
verjahren sechs Monate nach Kenntniserlangung, spatestens jedoch drei Jahre nach
Beitritt in die Fondsgesellschatft.

Datum der Prospektaufstellung:

Freiburg, den 2. Januar 2008

%ﬁ/ /éﬂ%
Bernd Sibold
Vorstand der CERTUS Life Cycle AG



Wesentliche
tatsachliche und
rechtliche Risiken

Allgemeines

Bei der in diesem Prospekt dargestellten Vermdégensanlage handelt es sich um eine
Beteiligung an der CLC US Life 2016 GmbH & Co. KG, einer deutschen Kom-
manditgesellschaft, die ein Portfolio US-amerikanischer Sekundarmarkt-Lebensver-
sicherungspolicen erwirbt und handelt. Der Investor beauftragt eine Treuhandkomman-
ditistin, im eigenen Namen und fir Rechnung des Investors eine Kommanditeinlage zu
leisten. Wahlweise kann sich der Investor auch unmittelbar als Kommanditist an der
Gesellschaft beteiligen. Komplementarin der Kommanditgesellschaft ist die CERTUS
Verwaltungsgesellschaft mbH. Die Komplementarin hat die Geschaftsfiihrung und
Vertretung an die CERTUS Life Cycle AG als Generalbevollméchtigte delegiert.
Hinsichtlich des Umfangs verweisen wir auf das Kapitel ,Rechtlicher Rahmen®.

Diese Vermodgensanlage stellt eine mittel- bis langfristige unternehmerische Investition
dar. Der Eintritt des wirtschaftlichen Erfolges der Kommanditgesellschaft und damit auch
der Investition einschlieBlich der finanziellen und steuerlichen Erwartungen des Investors
kann nicht garantiert werden, da der fir den Investor relevante Erfolg des vorgesehenen
Policenankaufs und -handels von den Marktverhéltnissen und der Entwicklung der wirt-
schaftlichen, rechtlichen und steuerlichen Rahmenbedingungen abhangt. Dazu gehéren
z.B. Anderungen in der Gesetzgebung oder der Handhabung der Gesetze in Deutschland
und/oder den USA. Wie bei jeder unternehmerischen Investition sollte der Investor seine
Entscheidung erst nach sorgfaltiger Prifung des Angebotes treffen und, sofern erfor-
derlich, fachlichen Rat eines Steuerberaters oder Wirtschaftspriifers einholen. Da der
Investor sich dabei insbesondere der Risiken seiner Investition bewusst sein muss, be-
fasst sich dieser Abschnitt des Prospekts ausschlieBlich mit den Risiken. Die angefiihr-
ten Risiken sind naturgemaB nicht genau zu quantifizieren, die GroBenordnung des
Maximalrisikos ist jeweils angegeben. Das Maximalrisiko fiir den Anleger besteht im
Verlust der Investition und der Gefahrdung seines sonstigen Vermogens.

Blindpool-Risiko

Risiko des verzégerten oder unmoglichen Erwerbs geeigneter Policen, der Einhaltung
der Anlagekriterien und der Erzielung der prospektierten Renditen.

Es ist vorgesehen, dass die Kommanditgesellschaft ein Portfolio US-amerikanischer
Zweitmarkt-Lebensversicherungen erwirbt, wahrend der Laufzeit Policen wieder ver-
auBert und neue zukauft. VerduBerungen kénnen trotz einer vorgesehenen Liquiditats-
reserve schon deshalb erforderlich werden, um in der Zukunft anstehende Versiche-
rungspramien zu zahlen. Zum Investitionszeitpunkt liegt selbst der anfangliche
Policenkauf noch in der Zukunft, die einzelnen Policen sind noch nicht identifiziert.
Folglich besteht fur die Anlage des Investors trotz der Einschaltung der A.G.I. GmbH
— Finance Management und der Interlife America Inc. (Siehe Kapitel ,Die tbrigen be-
teiligten Partner* auf Seite 41) und deren Marktzugangs ein so genanntes Blindpool-
Risiko, also die Gefahr, dass nicht ausreichend Policen, die den strengen
Investitionskriterien der Fondsgesellschaft entsprechen, angekauft werden konnen,
oder nicht zum geplanten Zeitpunkt. In der Konsequenz verandert sich méglicherweise
der Portfolioaufbau; ein prospektgemaBer Verlauf der Beteiligung ist nicht mehr si-
chergestellt. Unvorhersehbare Marktgegebenheiten kénnen z.B. dazu zwingen,
Policen teurer als prognostiziert zu erwerben oder billiger zu verduBern. Ein héherer
Einkaufspreis oder niedrigerer Verkaufspreis wirkt sich wiederum negativ auf die Aus-
schittung (nachfolgend Rendite genannt) aus, die moglicherweise den vorausgesag-
ten Wert nicht mehr erreicht, und ggf. ist der Kapitalerhalt nicht mehr gesichert.

Platzierungsrisiko

Sofern der Zufluss von Kommanditkapital spater oder in geringerem Umfang als geplant
erfolgt, hat das Auswirkungen auf den Umfang und den Zeitpunkt der Investitionen in
Policen. Wenn die Investitionen entsprechend erst spéater als geplant getatigt werden
konnen, fuhrt dies zu einer Verminderung der erzielbaren Rendite.



Liquiditat der Gesellschaft

Nach der Investitionsphase ergeben sich mit den laufenden Kosten und den regelma-
Bigen Ausschuttungen an die Gesellschafter fir die Fondsgesellschaft regelméaBige fi-
nanzielle Verpflichtungen. Bei prospektgemaBem Verlauf der Beteiligung werden diese
im Jahr 2009 aus der Liquiditatsriicklage und in den weiteren Jahren aus den Riick-
flissen der erworbenen Versicherungspolicen bestritten. Beim Eintritt von Risiken nicht
auszuschlieBende Liquiditatsengpasse mussen durch zusatzliche Mittel oder Policen-
verkauf mit entsprechender Belastung der Rendite gedeckt werden. Das Risiko ent-
spricht dann dem Blindpool-Risiko.

Handelsrisiko

Nach der Liquiditatsplanung des Fonds werden zur Liquiditatssicherung unter anderem
im Hinblick auf laufende Pramienzahlungen im Verlauf des Fonds Policen verauBert und
neue erworben, letzteres auch im Falle einer Auszahlung vor den geplanten Zeitpunkten.
Damit besteht ein entsprechendes Marktrisiko. Auch insoweit kann folglich im Verlauf des
Fonds ein unerwartet niedriger Verkaufspreis oder unerwartet hoher Einkaufspreis nega-
tive Renditeauswirkungen haben. Dazu kommt, dass im Falle der Notwendigkeit eines
Neuerwerbs von Policen innerhalb der letzten drei Jahre der Laufzeit des Fonds wahr-
scheinlich nur gebondete Policen erworben werden koénnen, deren garantierte
Auszahlungszeitpunkte nach der Beendigung des Fonds liegen, und deren Verkauf im
Markt dann zwangslaufig wird. Die Rendite erreicht moglicherweise den vorausgesagten
Wert nicht mehr und der Kapitalerhalt ist nicht mehr gesichert.

Langlebigkeitsrisiko

Das Risiko, dass die versicherte Person spéter als erwartet verstirbt, kann dazu fuh-
ren, dass der Rickfluss der investierten Mittel nicht zum geplanten Zeitpunkt stattfin-
det und aus diesem Grund zur Liquiditatssicherung Policen vor Ablauf verduBert wer-
den missen, die geplante Rendite nicht mehr erreicht werden kann und ggf. der
Kapitalerhalt nicht mehr gesichert ist. Der Umstand, dass mit jeder Police ein
Guarantee Bond erworben wird, der die Auszahlung der Versicherungssumme zu
einem bestimmten Zeitpunkt garantiert und Guarantee Bonds nur von Adressen er-
worben werden, die bei Standard & Poor’s oder A.M. Best mit mindestens ,A* oder
bei Dun & Bradstreet mindestens ,6A" (bestmdgliches Rating) oder bei vergleichbaren
international anerkannten Ratingagenturen mit entsprechendem Rating eingestuft sind,
hebt dieses mit den medizinischen Gutachten immanenten Unsicherheiten verbunde-
ne Risiko nicht auf, sondern verlagert es in das andere, aber ebenfalls nicht auszu-
schlieBende Risiko eines Ausfalls des Garantiegebers. Eine beschreibende Ubersicht
der Ratingklassen bzw. -agenturen befindet sich auf Seite 23.

Cluster-Risiko

Die Interlife America Inc. gewahrleistet dem Fonds einen permanenten Marktzugang in
den USA, das Management des Fonds plant eine sehr breite Diversifikation der Policen,
insbesondere so, dass der maximale Anteil einer Versicherungsgesellschaft auf 20 %
des Fondsvolumens begrenzt ist. Dabei kann eine auBerordentliche Marktsituation in-
dessen dazu flihren, dass eine groBe Anzahl von Policen nur von einer Versicherungs-
gesellschaft bzw. mit hohen Versicherungssummen gekauft werden kénnen. Eine so
beeinflusste Portfoliozusammensetzung erhéht neben dem Handelsrisiko insbesondere
das statistische Ausfallrisiko; dies kann im Extremfall zum Totalverlust der Kapitalanlage
flhren.

Finanzierungsrisiko
Wird vom Management zur Liquiditatssicherung oder zur Ausnutzung von Markt-

situationen, vom Recht Gebrauch gemacht, eine Kreditlinie bis zur Hohe von 40 % des
Kommanditkapitals auszunutzen, besteht das Risiko einer ungtinstigen Veranderung der



Zinsdifferenzen. Wenn der Zinssatz fir das aufgenommene Fremdkapital héher liegt, als
die erwirtschaftete Rendite aus den Investitionen des Fonds in Policen, kann das einen
negativen Einfluss auf die Rendite des Fonds haben.

Wird das Portfolio des Fonds zur Absicherung des Kredites herangezogen, kann bei
einem sinkenden Wert des Policenportfolios die Bank zusatzliche Sicherheiten oder die
sofortige (Teil-)Rlckzahlung des Kredites verlangen. Ein solchermaen erzwungener
kurzfristiger Verkauf der Policen kann zu einem Verkauf der Policen unter Marktwert
fuhren, was die Rendite des Fonds negativ beeinflussen kann.

Auslandsrisiko

Der Anleger tragt indirekt sémtliche mit der Investition in den USA verbundenen Aus-
landsrisiken wie z.B. theoretisch mégliche Beschrankungen des Kapitalverkehrs zwi-
schen den USA und Deutschland, rechtliche und politische Risiken in beiden Landern
sowie mogliche Nachteile aus der Anwendung sich ggf. &ndernden auslandischen
Rechts auf wesentliche Vertrage. Auch eine Reglementierung des Policenerwerbs in
den USA lI&sst sich fir die Zukunft nicht ausschlieBen. Insbesondere Rechtsstreitig-
keiten in den USA kénnen zu erheblichen Kostenbelastungen fihren. Dies alles kann
negative Auswirkungen auf Rendite und Kapitalerhalt des Anlegers haben.

Wahrungsrisiko

US-amerikanische Risikolebensversicherungen sind in US-Dollar nominiert. Das be-
deutet, dass sé&mtliche Investitionen und Rickflisse aus den Versicherungen in US-
Dollar abgewickelt werden. Verliert der US-Dollar gegentber dem Euro an Wert, zieht
dies eine verminderte Rendite bzw. einen Verlust nach sich. Auch wenn die im Garant-
szenario dargestellten Ausschittungen auf Eurobasis abgesichert werden, ist die
Differenz zwischen der tatséchlichen und der im Garantszenario ausgewiesenen
Schlussauszahlung nicht wéhrungsgesichert, besteht also insofern ein Wahrungsrisiko.
Es kann auch nicht ausgeschlossen werden, dass die Absicherung wegen einer
Erhéhung von Wéhrungsrisiken bis zum Investitions- und Absicherungszeitpunkt teurer
wird als kalkuliert. Ferner ist zu bedenken, dass aus der Absicherung des Wéhrungs-
risikos wiederum das Risiko entsteht, dass der Partner der entsprechenden Ab-
sicherung ausféllt und das Wahrungsrisiko damit in vollem Umfang wiederauflebt. Dies
alles kann negative Auswirkungen auf Rendite und Kapitalerhalt des Anlegers haben.

Anderungen der steuerlichen und rechtlichen Situation

Die steuerliche und rechtliche Konzeption des Fonds basiert auf der Grundlage des
zum Zeitpunkt der Emission des Verkaufsprospekts geltenden Rechts und der géangi-
gen Praxis der Finanzverwaltung. Sollten sich die steuerlichen und rechtlichen
Rahmenbedingungen durch Anderungen in der Rechtsprechung oder Anderungen in
der Auffassung der Finanzbehdrden verdndern, kann dies zu negativen Auswirkungen
auf die Rendite fuhren. Weitere Gesetzesinderungen oder Anderungen in Auslegung
und Anwendung der Gesetze — sowohl in Deutschland als auch in den USA — kénnen
sich jedoch fir die Kommanditisten negativ auswirken.

Es besteht die Méglichkeit, dass sich in der Investitions- und Nutzungsphase die steu-
erlichen Rahmenbedingungen, insbesondere die Steuergesetze, die Rechtsprechung,
die Beurteilung durch die Finanzverwaltung und die Steuersétze — unter Umstanden
auch kurzfristig — dndern. Diese Anderungen kénnen negative Auswirkungen auf das
steuerliche Ergebnis des Anlegers haben. Zur allgemeinen steuerlichen Situation ver-
weisen wir auf den Abschnitt ,Steuerlicher Rahmen* auf Seite 53.

Vertragspartner/Bonitéatsrisiko

Auch durch strenge Auswahl von Versicherungsgesellschaften kann nicht ausge-
schlossen werden, dass kinftig eine solche Versicherung ihr Rating verliert, insolvent



wird und dies im Extremfall zu einem Totalverlust des Investments filhren kann. Es lasst
sich auch ansonsten niemals ausschlieBen, dass eine oder mehrere Vertragsparteien
ihren vertraglichen Verpflichtungen nicht oder nicht vollstandig nachkommen. Dies alles
kann negative Auswirkungen auf Rendite und Kapitalerhalt des Anlegers haben.

Co-Investment-Risiko

Sofern Policen nicht genau im fur den Fonds geeigneten Volumen verfligbar sind oder
aus anderen Griinden, z.B. der Marktlage oder der Liquiditatssteuerung kann die
Gesellschaft gebondete Policen wirtschaftlich auch in der Weise erwerben, dass ein
Dritter die gebondeten Policen treuhdnderisch fir die Gesellschaft oder treuhanderisch
fur die Gesellschaft und weitere Fonds erwirbt und hélt, jedoch nur in offener Treuhand.
Der Dritte kann auch ein Fonds sein, dessen Geschéfte von der Komplementérin und/
oder der Initiatorin der Gesellschaft gefiihrt werden. Damit verbunden ist das Risiko, dass
eine wirtschaftliche Schieflage bei dem Dritten, der die gebondeten Policen treuhande-
risch halt, oder bei etwa beteiligten anderen Treugebern auf den Fonds durchschlagt,
indem sie ihrer anteiligen Pramienzahlungsverpflichtung nicht nachkommen oder nicht
nachkommen konnen und daraus der Gesellschaft zur Aufrechterhaltung der Policen er-
heblicher Mehraufwand entsteht, der zu einer Realisierung des vorstehend beschriebe-
nen Liquiditatsrisikos fihren kann, mit entsprechender Verminderung der Rendite bis hin
zum Totalausfall der Investition.

Management- und Interessenkonfliktrisiko

Der Fonds unterliegt nicht nur generell den mit unternehmerischen Entscheidungen
verbundenen Risiken, sondern ist maBgeblich vom Fachwissen seines Managements
und der Vertragspartner abhangig. Sollen einzelne Schliisselpersonen ausfallen, kann
dies dazu flhren, dass der Fonds bzw. der betroffene Vertragspartner seine
Verpflichtungen nicht mehr mit der erwarteten Sachkunde erfiillen kann. Ferner hat die
CERTUS Life Cycle AG die Wahrmehmung der Geschaftsfihrung weiterer Fonds in
diesem Marktsegment Ubernommen, bzw. wird sie die Wahrnehmung der Geschéfts-
flihrung Ubernehmen. Entsprechendes gilt fir die beauftragten Partner. Interessen-
kollisionen beim Erwerb bzw. dem Handel von Policen kénnen nicht ausgeschlossen
werden. In solchen Féllen besteht das Risiko, dass sich die getroffenen Entschei-
dungen auf den Fonds verhaltnismé&Big negativ auswirken, und dementsprechend die
Rendite beeinflussen.

Fungibilitat

Die Investition in die CLC US Life 2016 GmbH & Co. KG ist auf die Laufzeit des
Fonds begrenzt. Winscht ein Investor die vorzeitige VerauBerung seines Anteils, ist
dies zwar grundsétzlich mit Zustimmung der Treuhandkommanditistin bzw. der
Komplementarin méglich und wird ihm die CERTUS Life Cycle AG und der ange-
schlossene Vertrieb dabei behilflich sein. Die Anteile werden jedoch nicht &ffentlich ge-
handelt, so dass eine VerauBerung unter Umstanden nicht oder nur mit einem hohen
Abschlag méglich ist. Der Investor sollte sich daher nur im Rahmen eines langfristigen
Investments flr diese Vermdgensanlage entscheiden.

Insolvenzrisiko/Haftung

Die Haftung der Anleger gegentber Dritten ist zwar auf die im Handelsregister einge-
tragene Hafteinlage (10 % der Beteiligungssumme ohne Agio) beschrankt und eine
weitere Haftung ist ausgeschlossen, soweit die Hafteinlage geleistet ist; es besteht
keine Nachschusspflicht. Im Falle der Liquidation oder der Erdffnung des Insolvenz-
verfahrens Uber das Vermégen der CLC US Life 2016 GmbH & Co. KG kénnen die
Einlagen der Kommanditisten aber von der Gesellschaft bzw. Uber den Treuhand-
kommanditisten erst nach vollstandiger Befriedigung aller Glaubiger zurlickgefordert
werden. Soweit zur Befriedigung von Glaubigern erforderlich, sind zuriickgezahlte
Einlagen (z.B. bei Auszahlungen, die nicht durch zugewiesene Ergebnisse gedeckt sind)



wieder einzulegen, soweit die Einlage dadurch unter die Hafteinlage abgesunken ist.
Dies gilt auch bei Ausscheiden des Anlegers unter Einlagenriickgewahr fur bis dahin be-
grindete Verbindlichkeiten der Fondsgesellschaft — und sowohl direkt fir den als
Kommanditisten als auch indirekt fur den als Treugeber beigetretenen Anleger. Dieses
Risiko kann zum nachtréglichen Verlust der bereits erhaltenen Ausschittungen fuhren.

Risiko der Fremdfinanzierung der Vermdgensanlage

Fur Anleger, die ihre Zeichnung fremd finanzieren, ergibt sich je nach tatsachlicher
Rendite ihrer Investition in den Fonds das Risiko, dass ihre Aufwendungen fir die
Fremdfinanzierung insgesamt nicht durch Ertrdge aus dem Fonds gedeckt werden
oder im Zeitverlauf Liquiditdtsunterdeckungen entstehen. Kann der jeweilige Anleger
seine laufenden Fremdfinanzierungskosten fiir die Investition nicht aus anderweitigem
Vermogen decken, besteht die Gefahr, dass der Finanzierungsgeber die Finanzierung
kindigt und der Hauptbetrag nebst allen weiteren in diesem Falle vom Finanzierungs-
geber geltend zu machenden Betrage vorzeitig fallig werden, ohne dass der Anleger zu
einem solchen Zeitpunkt Uber seine Fondsanteile verfigen kénnte. Dies kann beim
Anleger je nach anderweitiger Vermégenslage zur privaten Zahlungsunfahigkeit und
zum Vermogensverlust fihren, insbesondere auch zum Verlust gegebenenfalls fir die
Fremdfinanzierung gestellter Sicherheiten. Im Falle eines Totalverlustes der Investition
des Anlegers im Fonds, die nach den anderweitigen Risikohinweisen nicht auszu-
schlieBen ist, besteht ein entsprechendes Risiko.

Risiko der Riickabwicklung des Fonds

Falls es wegen nicht zufrieden stellenden Zeichnungsvolumens zur Auflésung der
Gesellschaft kommt, erhalten die Anleger zwar den jeweils auf die Einlageverpflichtung
geleisteten Betrag und das geleistete Agio zurlick, ein darliber hinausgehender
Anspruch ist jedoch ausgeschlossen. Dies bedingt fur den Anleger das Risiko, dass er
Beraterkosten, Finanzierungskosten (einschlieBlich der Zinsen und sonstiger
Finanzierungskosten nebst einer etwaigen Vorfélligkeitsentschéadigung), die Notar-
kosten fir die Handelsregistervollmacht im Falle des Beitritts als Kommanditist sowie
Uberweisungs- und sonstige bei ihm angefallene oder noch anfallende Kosten selbst
zu tragen hat. Je nach seiner sonstigen Vermégenslage kann dies zur Gefahrdung sei-
nes privaten Vermogens fuhren.

Kumulation von Risiken

Gefahren konnen einzeln, aber auch kumuliert eintreten; manchmal potenzieren sie
dabei wechselseitig ihre negativen Auswirkungen auf die Rendite. In manchen nicht
auszuschliessenden Féllen kann dieser Effekt zu einer Insolvenz der Fondsgesellschaft
und/oder damit zum Totalverlust der Kommanditeinlage fuhren.

Weitere Risiken

Dem Anbieter sind keine weiteren wesentlichen Risiken bekannt. Der Anbieter hat die-
sen Katalog der wesentlichen Risiken nach derzeitigem bestem Wissen aufgestellt, es
kann jedoch niemals ausgeschlossen werden, dass aufgrund unvorhersehbarer
Ereignisse und auBergewdhnlicher Umstande weitere oder anders gelagerte Risiken
bestehen bzw. im Investitionsverlauf hinzutreten.



Highlights fiir
Investoren

Eine Anlageform, frei von jeder Verbindung zu klassischen Kapitalanlagen, ist per se
schon etwas Besonderes. Konjunkturelle Schwankungen, Aktienkurse — all das inter-
essiert nicht mehr. Denn eine Beteiligung am CLC US Life 2016 Fonds erlaubt samt-
lichen Beteiligten unabhéngig von jeder Bewegung der Kapitalmérkte zu agieren. In den
Mittelpunkt riicken andere Kategorien: die Fonds-Partner, die Besonderheiten amerika-
nischer Lebensversicherungen und natirlich eine Rendite, die sich gestutzt auf ein
durchdachtes Sicherheitspaket in einem attraktiven Chancenumfeld bewegt.

Fir den Anleger hélt die ungewdhnliche Charakteristik unseres Beteiligungskonzeptes
folgende Highlights bereit:

Highlights

® hohe Renditechance — weitgehend kapitalmarkt- und konjunkturunabhéngig

e jahrliche Ausschtittungen von 5 bzw. 7 % + gesicherte Schlusszahlung i.H.v.
115,409 %

® hohe prognostizierte Bonuszahlung mit zusatzlicher Wahrungschance

* Beteiligung an einer Vielzahl von Policen — ab einer Anlagesumme von 5.000,—
Euro

¢ Wiederanlage der falligen Policen im gleichen Segment

e Kauf von gebondeten Policen

e (iberschaubare Laufzeit von acht Jahren

e umfangreiches Sicherheitskonzept, welches das Risiko begrenzt

e wahrungsgesichertes Garantszenario durch abgesicherte Mindestrendite

e erfahrene Partner mit hervorragender Marktstellung und bester Reputation

e Ankauf nur von Policen erstklassiger Versicherungsgesellschaften mit Mindest-
rating A (excellent) von A.M. Best, Standard & Poor’s oder einem vergleichbaren
Rating einer anderen international anerkannten Ratingagentur.

e Erfolgsbeteiligung des Managements — erst nach Ausschittungen an die Inves-
toren von 5 % zum 30.06.2009, je 7 % zum 30.06. der Jahre 2010 bis 2015
und 115,409 % zum 30.06.2016 gilt: 70 % an die Investoren, 30 % an das Ma-
nagement

e hohe Transparenz — laufende Investor Information Uber Investitionen, Falligkei-
ten usw. nach SchlieBung der Fonds

e niedrige laufende Kosten

e Verglinstigungen fur Frihzeichner



Das Fondsangebot

Der Zweitmarkt fir Lebensversicherungen in den USA

Lebensversicherungen gelten weltweit als wichtiges Instrument zur Altersvorsorge und
zur Absicherung fir die Angehdrigen. Die USA stellen mit Uber 24% des gesamten
Pramienaufkommens (US-Pramienvolumen 2006: tber 533 Mrd. US-$) international
den groBten Markt fir Lebensversicherungen dar (Quelle: Swiss RE, Sigma Nr.
4/2007). Die Versicherungssumme aller Policen betrug in den USA 2006 19.112
Milliarden US-$ (vgl. American Council of Life Insurers, Fact Book 2006). Diese
Zahlen belegen die enorme GroBe des US-Marktes und die damit verbundenen
Entwicklungschancen fur den Zweitmarkt.

Aufgrund der Langfristigkeit der Versicherungsvertrage verandern sich haufig die Ab-
sicherungsbedrfnisse der Versicherungsnehmer in der Héhe oder entfallen komplett
wahrend der Laufzeit eines Vertrages. Auch kénnen auBergewdhnliche Ereignisse wie
z.B. Arbeitslosigkeit oder Krankheit zu einem erhdhten Kapitalbedarf fihren, so dass die
Versicherungsnehmer gezwungen sind, auf die Lebensversicherungen als Vermégens-
gegenstand zurlickzugreifen. Das Ergebnis ist, dass 32 % aller Lebensversicherungs-
policen in den USA vor Ablauf der urspriinglichen Versicherungsdauer beendet werden
(American Council of Life Insurers, Life Insurers Fact Book 2006).

Grinde fur eine vorzeitige Kindigung oder den Verkauf einer Lebens-
versicherungspolice:

Grund Beispiel

Liquiditatsbedarf — Schuldentilgung
— Deckung hoher Ausgaben, z.B. fiir medizinische
Behandlungen
— Versicherungsnehmer kann/will Pramien nicht mehr auf-

bringen
Versicherungs- — Absicherung fiir Erbschaftsteuerzahlung nicht mehr
schutz wird nicht notwendig, weil z.B. das Vermdgen schon Ubertragen
mehr benotigt wurde

— Ausscheiden der abgesicherten Schliiisselpersonen aus
dem Unternehmen
— Familie benétigt Absicherung nicht mehr

Versicherungs- — Es kann ein giinstigerer
wechsel Tarif bei einer anderen
geplant Gesellschaft abgeschlossen werden

In der Regel ist jedoch eine Kiindigung flr den Versicherungsnehmer mit finanziellen
Nachteilen verbunden, da Rickkaufswerte nicht oder nur in einem sehr geringen
Umfang existieren. Die weitaus sinnvollere Alternative ist meist der Verkauf der Police
Uber den Zweitmarkt an einen Investor.

Hierbei verbleibt der bisherige Versicherungsnehmer als versicherte Person, und erhalt
durch den Verkauf seiner Police einen Uber dem Rickkaufswert liegenden Ver-
kaufserlds. Weitere Pramienzahlungen entfallen fir ihn. Der Investor Gibernimmt die
kinftigen Pramienzahlungen und erhalt bei Falligkeit der Police die Versicherungs-
leistung ausgezahlt.



Historische Entwicklung

Den Verkauf von Lebensversicherungen gibt es vom Prinzip her schon seit tber 160
Jahren in GroBbritannien. Der erste bekannt gewordene Handel mit bestehenden
Lebensversicherungen datiert aus dem Jahr 1844, als der Finanzmakler Forster &
Cranfield in London eine Versteigerung von Kapitallebensversicherungen durchfihrte
(vgl. Bundesverband Vermogensanlagen im Zweitmarkt US-Lebensversicherungen,
BVZL, Leitfaden Zweitmarkt, Marktibersicht).

Anders als in vielen Publikationen beschrieben, ist der US-Sekundarmarkt nicht erst
Ende der 80er Jahre des letzten Jahrhunderts mit den Policenverkaufen von Aids-
erkrankten entstanden, sondern kann auf eine fast 100-jahrige Historie zuriickblicken.
Bereits im Jahr 1911 entschied der U.S. Supreme Court im Verfahren Grigsby gegen
Russell, 222 U.S. 149 (1911) Uber die RechtméaBigkeit des Verkaufes von Lebens-
versicherungen.

Im o. g. Fall hatte der Arzt Dr. Grigsby eine Lebensversicherungspolice seines Patien-
ten Burchard durch Kaufvertrag erworben. Nach dem Tod des Patienten forderte Dr.
Grigsby als Eigentimer und Beginstigter die Versicherungssumme von der
Versicherung. Der Kaufvertrag wurde jedoch von der Versicherung mit der Begriindung
angefochten, dass die Police nicht tibertragbar war, da Dr. Grigsby kein Versicherungs-
interesse am Leben von Burchard hatte. Die Versicherung fihrte weiter aus, dass Dr.
Grigsby nur eine Wette auf den Tod der versicherten Person abgeschlossen hétte.
Daher sollte das Geld an den Nachlassverwalter Russel ausgezahlt werden. Dr. Grigsby
sollte nur der Betrag erstattet werden, den er als Kaufpreis und Pramienleistung er-
bracht hatte. Dr. Grigsby brachte den Fall bis vor den U.S. Supreme Court, wo zu
Gunsten von Grigsby entschieden wurde. Das Gericht war der Meinung, dass Lebens-
versicherungen einen géngigen Vermdgenswert darstellen und dementsprechend auch
verduBerbar seien. Es handelte sich um eine gliltige Police, da bei Abschluss des ur-
springlichen Versicherungsvertrages das notwendige Versicherungsinteresse bestand.
Jemandem das Recht zu verweigem seine Police zu verkaufen, wiirde nach Meinung
des Gerichtes den Wert des Versicherungsvertrages in den Handen des Eigentimers
schmalern.

Dieses Urteil bildete das Fundament fir die Entwicklung des US-Sekundérmarktes.
Der Méglichkeit des Verkaufs von Lebensversicherungen war somit eine rechtliche
Basis gegeben, die bis heute unverandert besteht.

Einen Boom erlebte der Zweitmarkt fir Lebensversicherungen in dem so genannten
,Viatical“-Markt, der sich in den USA der spaten achtziger Jahre des letzten
Jahrhunderts formierte. Insbesondere an Aids erkrankte Patienten, die aus dem
Berufsleben ausscheiden mussten und durch das soziale Netz in den USA fielen, such-
ten dringend nach Finanzierungsquellen und entdeckten die Policen als handelbare
Vermégensgegenstande. Anstelle von Kindigung oder drohendem Verfall der Police
infolge Zahlungsaussetzung erdffnete sich den Versicherten nun die Méglichkeit, die
Police an Dritte zu verkaufen.

Der Kauf der Policen durch Dritte, zundchst ausschlieBlich durch Privatpersonen, war
zweifach motiviert: die Gewinnerzielungsabsicht verband sich mit einem humanitaren
Effekt. Mit einer kurzfristigen Auszahlung der Versicherungssumme war stets zu rech-
nen, da die prognostizierten Zahlungszeitpunkte in der Regel zwischen wenigen
Monaten und maximal zwei Jahren lagen.

Durch die Fortschritte in der medizinischen Forschung kamen Mitte der 90er Jahre
immer wirksamere Medikamente auf den Markt und verlangerten das Leben der er-
krankten Personen signifikant. Das Marktsegment der ,Viaticals* verlor an Attraktivitat
und reduzierte sich auf einen Bruchteil des Gesamtmarktes.



Mit dem Eintritt professioneller Marktteilnehmer verénderte sich der anfanglich nicht
organisierte Sekundarmarkt flr Lebensversicherungen drastisch. Es entstand ein
funktionierender Zweitmarkt, der durch die staatlichen Aufsichtsdmter der jeweiligen
Bundesstaaten reguliert wird. Die wichtigsten Entwicklungstendenzen bis heute sind
(vgl. Conning, 2003, Seite 7; vgl. Doug Head, The Evolution of the Settlement
Industry, 2006):

Trend Ende 1990
Durchschnittliche DurchschnittsgroBe bei
PolicengréBe (Nennwert) ,Viaticals‘: USD

ist gestiegen 100.000, haufig mit

Nennwerten zwischen
USD 25.000 und USD

50.000
Versicherte sind alter AIDS-Patienten:
Alter zwischen 25 und
44 Jahre
Héhere Lebenserwartung
Lebenserwartung zwischen 12 und 24
Monate
Policenkaufer Spekulative Investoren

Life Settlement Markt

Heute wird der Markt dominiert von den Policen gesunder, &lterer Menschen, die be-
reits das 65. Lebensjahr Uberschritten haben (,Senior Settlements”), den Versiche-
rungsschutz nicht mehr bendtigen und aus diesem Grund ihre Policen
verkaufen mochten.

Beispiel 1: Ein 75-jahriger Hauseigentimer hat vor 25 Jahren zur Absicherung der
Hypothek auf seinem Haus eine lebenslange Risikolebensversicherung mit einer
Versicherungssumme von 1,0 Mio. US-Dollar abgeschlossen. Inzwischen ist die
Hypothek zurlickgezahlt. Der Versicherungsnehmer stand vor der Entscheidung, fiir
den nicht mehr bendtigten Versicherungsschutz weiterhin die jahrliche Pramie von
45.000 US-Dollar zu zahlen, oder die Pramienzahlung einzustellen. Die in den letz-
ten 20 Jahren gezahlten Pramien wéren damit unwiderruflich verloren gewesen, da
die Police keinen Rickkaufswert hatte. Stattdessen verkaufte der Versicherungs-
nehmer die Police fiir 350.000 US-Dollar am Zweitmarkt.

Beispiel 2: Ein erfolgreicher Geschaftsmann wollte vor vielen Jahren seine
Nachkommen gegen die hohen Erbschaftssteuerzahlungen absichern und schloss
deshalb eine Lebensversicherung tber 2,5 Mio. US-Dollar ab. Mittlerweile tber 70
Jahre alt, hat er seine Firmen langst verkauft, so dass der Versicherungsgrund weg-
gefallen ist. Jahr fir Jahr hatte er tiber 100.000 US-Dollar an Pramien gezahlt. Der
von der Versicherungsgesellschaft ermittelte ,Ruckkaufswert® betrug lediglich
72.000 US-Dollar. Der Verkauf seiner Police auf dem US-Zweitmarkt brachte ihm
hingegen einen Erlés von 750.000 US-Dollar.



Gebondete Policen

Investiert wird in sog. gebondete Policen. Dabei handelt es sich jeweils um eine auf dem
US-Zweitmarkt fur Lebensversicherungen erworbene Risikolebensversicherung. Bei ,ge-
bondeten” Policen wird zusammen mit der Police jeweils ein Guarantee Bond erworben,
welcher die Auszahlung der Versicherungssumme spatestens zu einem bestimmten
Kalenderdatum garantiert. Dieser garantierte spateste Auszahlungszeitpunkt entspricht
der von mindestens einem medizinischen Gutachter vorhergesagten Lebenserwartung
des Versicherten, dessen Police erworben wird. Meistens liegt das Auszahlungssdatum
der Garantie 12-24 Monate nach der prognostizierten Lebenserwartung. Damit hat der
Kéaufer der Police kein Langlebigkeitsrisiko mehr zu tragen, weil im Falle des Uberlebens
der Garantiegeber die Versicherungssumme an dem bestimmten Kalenderdatum an den
Investor auszahlt, wenn bis dahin der Versicherungsfall noch nicht eingetreten ist. Tritt der
Versicherungsfall vor dem bestimmten Kalenderdatum ein, erhalt der Investor die Ver-
sicherungssumme aus der Police. Sowohl die Policen als auch die Guarantee Bonds
stammen von Adressen, die entweder von A.M. Best oder von Standard & Poor’s min-
destens ,A" oder bei Dun & Bradstreet mindestens ,bA" (bestmdgliches Rating) oder von
einer anderen international anerkannten Ratingagentur vergleichbar gerated sind. A.M.
Best ist die groBte Ratinggesellschaft fir Versicherungen und Riickversicherungen in den
USA.

Die Marktteilnehmer

Life Broker

Der Life Broker ist eine Person oder ein Unternehmen der oder das den Erstverkaufer
im Verkaufsprozess vertritt und in seinem besten Interesse handelt. Er Gbernimmt fir
den Erstverkéaufer mehrere Funktionen:

— Unterstltzung bei der Zusammenstellung der Verkaufsunterlagen
— Flhren von Preisverhandlungen mit den Kéaufern der Police
— Ansprechpartner fir den Verkéufer im Verkaufsprozess

Die Life Broker erhalten die Angebote von Zweitmarktpolicen in erster Linie von an-
gebundenen Versicherungsmaklern, Vermégensberatern, Banken oder vom Versicher-
ten selbst. Der Broker stellt zunachst fest, ob die angebotene Police den Handels-
kriterien fir den Sekundérmarkt entspricht. Fir qualifizierte Policen tragt der Life
Broker alle fir den Verkauf erforderlichen Daten zusammen und bietet diese Police
mehreren potentiellen Kéufern an.

Settlement Companies

Die Settlement Company organisiert die technische Abwicklung des Erstverkaufs der
Police und stellt die Schnittstelle zwischen dem Investor und dem Verkaufer der Police
dar. Die Settlement Company ist verpflichtet im Interesse des Verkéufers den
Verkaufsprozess im Rahmen der gesetzlichen Vorgaben abzuwickeln. Die Settlement
Companies missen in 27 Staaten lizenziert sein und ihre Aufgaben sind der Funktion
eines Notars beim Grundstickskauf in Deutschland dhnlich. Es fallen umfangreiche
Verwaltungsaufgaben, Kontrollmitteilungen und die vollstandige Dokumentation des
Verkaufsvorgangs in den Aufgabenbereich der Settlement Companies. Im Rahmen ihrer
Tatigkeit haften die Settlement Companies fir die von ihnen durchgefiihrten Aufgaben.

Provider

Ein Provider ist eine Gesellschaft, die sich mit dem Aufkauf von Lebensversicherungen
beschaftigt. Sie tritt im Namen eines Kaufers auf und vertritt im Kaufprozess die
Interessen des Kéufers. Der Provider ist in einer Maklerrolle, da er die Versicherungen
an den endgdiltigen Investor weitervermittelt oder zu einem Portfolio biindelt. In der Ver-
gangenheit haben sich viele Settlement Companies auch als Provider betatigt, was zu
einer Interessenkollision fiihrte. Die Settlement Companies mussen auf der einen Seite
im Sinne des Verbraucherschutzes die Interessen des Verkéufers schiitzen, als Provider
vertreten sie andererseits den Investor, der moglichst giinstig einkaufen méchte.



Gewerbliche Héndler

Die gewerblichen Handler kaufen Lebensversicherungspolicen Uber Broker, Provider
oder andere Handler. Sie treten nicht nur beim Erstverkauf der Police auf, sondern han-
deln auch mit bereits mehrfach verkauften Policen. Die Abwicklung des Policenkaufes
Uber gewerbliche Héandler geht i.d.R. schneller, da die fir den Verkauf erforderliche zeit-
aufwendige Zusammenstellung der Dokumentation der Police gréBtenteils vorliegt. Da
gewerbliche Handler sowohl als Kéufer als auch als Verkaufer von Policen auftreten, kon-
nen auch groBere Volumina in kurzer Zeit gehandelt und beschafft werden.

Medical Underwriter

Die Medical Underwriter prognostizieren im Rahmen ihrer Gutachten die Lebens-
erwartung der versicherten Person. Grundlage fur die Prognose sind die medizinischen
Unterlagen des Versicherten sowie evtl. Riicksprachen mit den behandelnden Arzten.
Die Medical Underwriter berlcksichtigen dabei den individuellen Gesundheitszustand
des Versicherten und gewichten Krankheiten mit unterschiedlichen Risikoaufschlagen
zur allgemeinen Sterbetafel der USA.

Diese Unternehmen haben professionelle Modelle zur Prognose der Lebenserwartung
der Versicherten entwickelt. Die Modelle verknipfen die allgemeinen Sterbetafeln mit
statistischen Erkenntnissen zur Lebenserwartung bei bestimmten Krankheitsbildern.
Sie nutzen hierfir umfangreiche aktuarische Datenbanken der Versicherungs-
unternehmen zu spezifischen Risikofaktoren. Auch die Einbindung der neuesten medi-
zinischen Erkenntnisse spielt eine wichtige Rolle. Die bekanntesten Medical
Underwriter in den USA sind die Unternehmen American Viatical Services (AVS), 21st
Life Services, EMSI und Fasano Associates.

Service Provider

Da in den USA kein Einwohnermeldewesen existiert, muss zur Uberpriifung von
Adressdaten des Versicherten und des Eintritts des Versicherungsfalls ein Unternehmen
beauftragt werden. Dieses Tracking umfasst die turnusmaBige Uberpriifung, ob die ver-
sicherte Person noch lebt, durch die Abfrage der Sozialversicherungsnummer in der
Federal Data Base of Security Numbers in den USA, regelmaBige Adressprifungen
sowie die Einholung der Sterbeurkunde und die Anmeldung der Anspriiche auf
Auszahlung der Versicherungssumme bei der Versicherungsgesellschaft.

Treuhdnder

Die Funktion eines Abwicklungstreuhanders in den USA besteht darin, sicherzustellen,
dass vor Freigabe der Kaufsumme an den Verkaufer formalrechtliche Kriterien erfullt
werden. Diese sind z.B.:

— Nachweis, dass die erworbene Police den Angaben des Kaufvertrages entspricht

— Bestétigung, dass der Verkdufer rechtméBiger Eigentlimer und Beglnstigter der
Police ist und alle Rechte und Pflichten vollstandig an den Kaufer Ubertragen sind.

— Bestétigung, dass die Police gltig ist, und alle Pramienverpflichtungen bis zum
Eigentumstbergang erfiillt sind

Das Marktvolumen

In den letzten Jahren hatte der Zweitmarkt fir Lebensversicherungen in den USA ein
enormes Wachstum zu verzeichnen. So stieg das gehandelte Volumen mit Zweitmarkt-
Policen von ca. 50 Mio. US-Dollar Versicherungssumme im Jahr 1990 auf Uber sechs
Mrd. US-Dollar im Jahr 2004.

Fur das Jahr 2005 hat die renommierte und weltweit groBte auf Versicherungs-
gesellschaften spezialisierte Ratingagentur A.M. Best ein Marktvolumen von 10 bis 15
Mrd. US-$ geschatzt. Prognosen aus dem Umfeld der Viatical und Life Settlement
Association of America (VLSSA) halten ein Transaktionsvolumen von 45 Mrd. US-$
Versicherungssumme bis 2007 fur moglich. In einer Marktstudie von Bernstein & Co.
aus dem Jahr 2005 wird ein potentielles Verkaufsvolumen in Versicherungssumme von
mindestens 160 Mrd. US-$ genannt.



Lebensversicherungen in den USA - Merkmale und Eigenheiten

Lebensversicherungen erfillen in den USA traditionell eine andere Funktion als in
Deutschland. Deshalb weist der US-Markt auch spezifische Eigenheiten auf. Dienen
Kapitallebensversicherungen in Deutschland hauptséchlich dazu, die eigene Alters-
vorsorge zu sichern und Kapitalvermégen aufzubauen, so nutzen US-Amerikaner diese
bevorzugt zur Absicherung von Familienangehérigen. Fir den Vermégensaufbau in der
Altersvorsorge favorisieren sie jedoch eindeutig Kapitalanlagen wie Aktien oder
Aktienfonds. Diese strukturellen Unterschiede spiegeln sich natirlich im Produktdesign
amerikanischer Versicherungsanbieter wider. In der Regel bieten sie eine Auswahl von
drei verschiedenartigen Lebensversicherungen an:

Term Life Insurance:

Die Term Life Insurance ist eine reine Risikolebensversicherung mit einer festgeschrie-
benen Laufzeit. Die Versicherungssumme wird also nur dann fallig, wenn die versicherte
Person innerhalb der Vertragslaufzeit verstirbt. Uberlebt die versicherte Person hingegen
das Ende der Laufzeit, wird keine Leistung der Versicherungsgesellschaft fallig. Die Term
Life Insurance ist mit der klassischen deutschen Risiko-Lebensversicherung vergleichbar,
die oft eine Laufzeit bis zum 65. Lebensjahr der versicherten Person hat. Sie ist eine ko-
stenglinstige Moglichkeit, einen Versicherungsschutz flr einen bestimmten Zeitraum zu
erwerben.

Whole Life Insurance:

Die Whole Life Insurance stellt eine Besonderheit des amerikanischen Lebensver-
sicherungsmarktes dar. Sie ist eine Risikolebensversicherung ohne zeitliche
Begrenzung. Zum Teil sind Whole-Life-Versicherungen mit einer Zusatzklausel ausge-
staltet, die besagt, so dass bei Erreichen eines gewissen Alters, zum Beispiel des 100.
Lebensjahres, die Versicherungsleistung ausgezahlt wird, wenn die versicherte Person
dann noch lebt. Im Gegensatz zur klassischen deutschen Risikolebensversicherung ist
damit gesichert, dass die Versicherungsgesellschaft die Versicherungssumme an den
Versicherungsnehmer bzw. die beglinstigte Person in jedem Fall auszahlen muss. Aus
diesem Grund weisen die Whole-Life-Versicherungen hohe Pramien auf. Sie belaufen
sich in der Regel auf zwei bis flinf Prozent der Versicherungssumme pro Jahr. Kann
der Beitrag, aus welchen Griinden auch immer, nicht mehr gezahlt werden, verfallen
samtliche Rechte und Anspriiche aus der Versicherung. Es gibt keine Auszahlung und
samtliche bis dahin gezahlten Pramien gehen verloren.

Universal Life Insurance:

Die Universal Life Insurance entspricht weitgehend der Whole Life Insurance. Neben den
Risikokosten werden bei dieser Versicherung aber zusétziich Sparanteile gebildet, mit
denen zum Teil kiinftige Pramien bedient werden kénnen. Diese Policenart kommt auf
dem Zweitmarkt in Form von so genannten ,gestrippten” Policen vor. Hier werden die
Sparanteile von den Risikoprdmien getrennt, so dass lediglich der Risikoanteil fir den
Verkauf relevant ist.

VerauBerungsgriinde fir Versicherungsnehmer

Die Griinde fur den Verkauf der Police sind sehr vielféltig. Die meisten ergeben sich
jedoch aus der besonderen Situation in den USA:

e In der Regel sind US-Burger im Falle von schweren Krankheiten finanziell unterver-
sorgt.

* Ungefahr 43,6 Millionen US-Blrger besitzen keine Krankenversicherung.

* Medikamente sind bisweilen um ein Mehrfaches teurer als in Europa.

e Je langer eine Erkrankung dauert, umso wahrscheinlicher ist die Tatsache, dass der
Erkrankte die Pramien fir eine bestehende Lebensversicherung nicht mehr zahlen
kann.

e Kann der Versicherte die Raten nicht mehr zahlen, verféllt die Versicherung ersatzlos
und unwiederbringlich.



Wichtige
Unterscheidungs-
kriterien zu ahnlichen
Anlageangeboten

Daneben sind auch individuelle Griinde als Motivation fir den Verkauf einer Police zu
finden:

e Wegfall der Notwendigkeit der Versicherung bzw. des urspriinglichen Versicherungs-
grundes

e Neuordnung der personlichen Vermogensplanung (oftmals stellen die Lebensver-
sicherungspolicen den einzigen Vermogenswert des Versicherten dar.)

e Umschichtung auf eine andere (glnstigere) Lebensversicherungspolice

Bei den Policensummen, die der Fonds erwerben mochte, spielen jedoch vor allem
finanzstrategische Griinde eine Rolle, ndmlich die Bevorzugung anderweitiger Ver-
mogensnutzung oder der Wegfall des Absicherungsgrundes.

Vorteile fliir den VerauBerer

War die Situation in der Vergangenheit fir die Versicherten schier ausweglos, so hat
der Zweitmarkt fir gebrauchte Versicherungspolicen die Méglichkeit zum Handeln er-
6ffnet. In der Konsequenz ergeben sich zahlreiche Vorteile:

Der Policenverkaufer:

e erhdlt finanzielle Mittel.

e verbessert seine Einnahmesituation.

e erhélt einen fairen Preis.

e kann sich die erforderliche arztliche Versorgung und bessere Medikamente leisten.
e kann seine Familie unterstitzen.

e sichert sich seinen Wohlstand.

e kann sich durch Wiederanlage laufende Einnahmen sichern.

e verhindert das Abrutschen in eine soziale Notsituation.

e wertet seine Lebensqualitat deutlich auf.

1. Investiert wird in sog. gebondete Policen. Dabei handelt es sich um eine auf dem
US-Zweitmarkt fir Lebensversicherungen erworbene Risikolebensversicherung.
Bei ,gebondeten” Policen wird zusammen mit der Police jeweils ein Guarantee Bond
erworben, welcher die Auszahlung der Versicherungssumme spétestens zu einem
bestimmten Kalenderdatum garantiert. Dieser garantierte spéteste Auszahlungs-
zeitpunkt entspricht der vorhergesagten Lebenserwartung des Versicherten, dessen
Police erworben wird. Damit hat der Kaufer der Police kein Langlebigkeitsrisiko
mehr zu tragen, weil im Falle des Uberlebens der Garantiegeber die Versicherungs-
summe an dem bestimmten Kalenderdatum an den Investor auszahlt, wenn bis
dahin der Versicherungsfall noch nicht eingetreten ist. Tritt der Versicherungsfall vor
dem bestimmten Kalenderdatum ein, erhalt der Investor die Versicherungssumme
aus der Police. Sowohl die Policen als auch die Guarantee Bonds stammen von
Adressen, die entweder von A.M. Best oder von Standard & Poor’s mindestens ,A*
oder bei Dun & Bradstreet mindestens ,5A" (bestmdgliches Rating) oder von einer
anderen international anerkannten Ratingagentur mindestens gleichwertig gerated
sind. A.M. Best ist die groBte Ratinggesellschaft fir Versicherungen und
Rickversicherungen in den USA.

2. Aufgrund der strengen Investitionskriterien und der Verlasslichkeit der Zahlungs-
garantie sind samtliche Zahlungen beim Kauf einer Police bekannt. Die Hohe des
Kaufpreises, die Hohe und der Zeitpunkt aller zukinftigen Pramien sowie der spa-
teste Rickzahlungszeitpunkt durch den Bond liegen beim Kauf jeder Police vor.
Nach der Investitionsperiode sind samtliche Zahlungsstréme bekannt und unter-
stlitzen ein optimales Cash Management.

3. Investiert wird nur in Senior Life Settlement Policen, bei denen geprift wurde, ob
das notwendige Versicherungsinteresse bei Abschluss des Vertrages vorhanden
war. Somit keine sogenannten ,produzierten” Policen, bei denen bei Abschluss des
Versicherungsvertrages das notwendige Versicherungsinteresse nicht vorlag.



Das
Beteiligungsangebot
der CLC US Life 2016
GmbH & Co. KG

Allgemein

Die CLC US Life 2016 GmbH & Co. KG (nachfolgend auch der ,Fonds* oder ,CLC
US Life 2016") bietet Anlegern eine sinnvolle Ergénzung zu vorhandenen privaten
Kapitalanlagen in klassischen Anlagesegmenten (z.B. Immobilien, festverzinsliche
Wertpapiere, Aktien etc.). Der Fonds zeichnet sich durch eine nahezu vollstandige Un-
abhangigkeit von den Entwicklungen der internationalen Kapitalmérkte aus. Gleich-
zeitig gestaltet das besondere Design des Fonds eine stabile Anlegersituation, die
auch sicherheitsorientierten Anlegern attraktive Chancen bietet.

Beteiligungskonzept

Der Fonds gibt Investoren die Chance, sich direkt als Kommanditist oder Gber einen
Treuhander mittelbar an einem alternativen Investmentprodukt zu beteiligen, dessen
Wertentwicklung vollkommen unabhéngig von traditionellen Anlageformen wie Aktien
und Anleihen verlauft — dem Erwerb von Lebensversicherungen auf dem Zweitmarkt in
den USA. Er steht wahrend der Zeichnungsfrist Anlegern mit einer Mindest-
zeichnungssumme von 5.000,— Euro oder einem héheren, stets durch 1.000 teilbaren
Betrag (zzgl. 5 % Agio) offen.

Ein erster Zeichnungsschluss (,First Closing"“) findet bei einer Zeichnungssumme von
insgesamt 1,0 Mio. Euro Kommanditkapital statt. Bis zu einem Kommanditkapital von
15 Millionen Euro werden Investoren aufgenommen, ist dieser Betrag erreicht, kdnnen
Zeichnungen von der Geschaftsflihrung zuriickgewiesen werden. Eine Erhéhung auf
bis zu EUR 25 Mio. oder Verminderung des Kommanditkapitals und einen frilheren
oder spéateren ZeichnungsschluB (bis zum 30. Juni 2008) behélt sich die Geschafts-
flihrung jedoch nach MaBgabe des Gesellschaftsvertrages vor.

Solite zum vorgesehenen Zeichnungsschluss am 30. Juni 2008 das vorgesehene
Kommanditkapital von 15 Millionen Euro nicht erreicht sein, steht es dem Fondmanage-
ment frei, den Fonds auch mit einer geringeren Kommanditeinlage zu schlieBen oder den
ZeichnungsschluB um bis zu drei Monate hinauszuschieben.

Damit belauft sich der Gesamtbetrag der angebotenen Vermdgensanlagen (treuhénde-
risch oder unmittelbar gehaltene Kommanditbeteiligungen) voraussichtlich auf 15
Millionen Euro, deren Anzahl betrégt, wenn sich jeder Anleger mit der Mindest-
zeichnungssumme (5.000 Euro) beteiligt, 3.000.

Der Mindest-Gesamtbetrag der angebotenen Vermdégensanlagen belauft sich
auf 1 Million Euro (denn dann kommt es zum First Closing), ihre Mindestanzahl
auf 200 (falls sich jeder Anleger mit 5.000 EUR beteiligt, zeichnet jedoch ein
Anleger die gesamte Summe, dann auf 1). Das Angebot findet nicht in ver-
schiedenen Staaten statt, sondern ausschlieBlich in Deutschland; die Angabe
auf verschiedene Staaten entfallender Teilbetrége eriibrigt sich damit.

Uber die mit der Vermégensanlage verbundenen Rechte informiert detailliert der Ab-
schnitt ,Rechtlicher Rahmen* dieses Prospekts, tber die wesentlichen Grundlagen der
steuerlichen Konzeption der Abschnitt ,Steuerlicher Rahmen®. Es wird darauf hinge-
wiesen, dass der Anbieter die Zahlung von Steuern fiir Anleger nicht Gbernimmt. Die
treuhénderisch vom Treuhandkommanditisten gehaltenen Beteiligungen und auch die
Beteiligungen der Direktanleger kénnen nach MaBgabe von § 16 des Gesellschaftsver-
trages mit schriftlichem Vertrag durch Abtretung Ubertragen werden, aber nur als Ganzes
und nur mit wirtschaftlicher Wirkung zum Ende des laufenden Geschaftsjahres der
Gesellschaft. Im Falle von Treugebern bedarf die Ubertragung der Zustimmung der
Treuhandkommanditistin, die aber nur aus wichtigem Grund oder bei nicht ausreichenden
Informationen oder Erklarungen des neuen Treugebers verweigert werden darf. Im Falle
von Kommanditisten (Direktanlegern) gilt dies entsprechend fur die erforderliche
Zustimmung der Komplementarin, ferner muss der neue Kommanditist wie urspriinglich
seinem Rechtsvorganger eine Handelsregistervollmacht vorlegen. In beiden Féllen jedoch
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werden die Anteile nicht 6ffentlich gehandelt, so dass eine VerduBerung unter Um-
stdnden nicht oder nur mit einem hohen Abschlag méglich ist. Die freie Handelbarkeit
der Beteiligungen unterliegt sonst keinen Einschrankungen. Die Beteiligung eines
Treugebers ist gegen pauschalierte Kostenerstattung in eine unmittelbare Beteiligung
als Kommanditist umwandelbar, nicht jedoch umgekehrt eine unmittelbare Beteiligung
als Kommanditist in eine solche als Treugeber.

Zahlstelle ist fur die mittelbar beitretenden Treugeber die Treuhandkommanditistin

— BTC Badenweiler Trust & Consulting GmbH
Reuteweg 11, 79410 Badenweiler
Commerzbank Frankfurt, Konto Nr. 581 777 000, BLZ 500 400 00
Aus dem Ausland: SWIFT-Code: COBA DE FF XXX
IBAN: DE62 5004 0000 0581 7770 00

fur die unmittelbar beitretenden Direktanleger die

— CLC US Life 2016 GmbH & Co. KG
Sasbacher Str. 10, 79111 Freiburg
Commerzbank Frankfurt, Konto Nr. 581 811 700, BLZ 500 400 00
Aus dem Ausland: SWIFT-Code: COBA DE FF XXX
IBAN: DE85 5004 0000 0581 8117 00;

zu den Einzelheiten der Zahlung siehe die Absétze ,Beteiligungsvariante A" bzw.
,Beteiligungsvariante B* im Abschnitt ,Rechtlicher Rahmen*.

Zeichnungen bzw. auf den Erwerb von Beteiligungen gerichtete Willenserklarungen
nimmt in der Beteiligungsvariante A (mittelbare Beteiligung) die Treuhandkomman-
ditistin in Form einer Beitrittserklarung entgegen, mit der der Anleger die Treuhand-
kommanditistin beauftragt, fir ihn eine Beteiligung zu erwerben, und mit dieser zu-
gleich einen Treuhandvertrag abschlieBt. In der Beteiligungsvariante B (unmittelbarer
Beitritt als Kommanditist) nimmt die Beitrittserklarungen unmittelbar die Komple-
mentérin entgegen.

Dem Anleger entstehen Kosten von 100,— Euro fur die Umschreibung im VerauBe-
rungsfall und die Kosten der notariellen Beglaubigung der Handelsregistervollmacht
beim Eintritt bzw. Wechsel von Direktanlegern oder einer Umwandlung in eine Direkt-
beteiligung. Im Umwandlungsfall entstehen hohere Kosten von 250,— Euro. Fur den
Anleger sind mit dem Erwerb, der Verwaltung und der VerauBerung der Vermogens-
anlage keine weiteren Kosten verbunden.

Gegen einen Investor, der seine Einlage nicht, nicht vollstandig oder nicht fristgerecht
erbracht hat, hat die Gesellschaft einen in jedem Falle unmittelbaren Anspruch auf
Zahlung der Einlage nebst Agio und eine Verzinsung der riickstandigen Zahlungen in
Hohe von 1 % pro Monat (Siehe § b Abs. 6 des Gesellschaftsvertrages). Der Anleger
ist ansonsten nicht dazu verpflichtet, neben der Zahlung der Zeichnungssumme zzgl.
Agio weitere Leistungen zu erbringen oder Zahlungen zu leisten.

Provisionen, insbesondere Vermittlungsprovisionen oder vergleichbare Verglitungen
fallen nicht gesondert an; alle Vertriebskosten sind neben dem Agio (5% des einge-
worbenen Kommanditkapitals) bereits in der Vergltung von 4,25 % des eingeworbe-
nen Kommanditkapitals fir die Eigenkapitalbeschaffung enthalten. Die Gesamthohe
der Provisionen belduft sich damit auf 9,25 % des eingeworbenen Kommanditkapitals
(wovon aber 5 % nicht aus dem Kommanditkapital entnommen werden (Agio, siehe
vorstehend)); gezahlt wird einmalig beim Zustandekommen der Beteiligungen
(Bestandsprovisionen sind derzeit nicht vorgesehen — sie werden gegebenenfalls aus
der Vergutung fir die Geschaftsfiihrung bestritten).

Im Falle des Ausscheidens gemaB § 18 (1) g) des Gesellschaftsvertrages sind gelei-



stete Zahlungen des Investors unverzinst zuriickzuerstatten, abziglich aller Kosten und
Schéden der Gesellschaft, die aus dem Ausscheiden resultieren, mindestens jedoch
abzliglich eines pauschalierten Schadensersatzes in Héhe von 10 % seiner urspriing-
lichen Einlageverpflichtung ohne Agio, sofern er keinen geringeren Schaden nachweist
(siehe § 20 Abs. b des Gesellschaftsvertrages).

Sollte die Gesellschafterversammlung einen Kommanditisten ausschlieBen (Siehe § 17
des Gesellschaftsvertrages) hat der Anleger die durch seinen Ausschluss entstehende
Kosten selbst zu tragen. Hinsichtlich des initiellen Auflésungsrisikos siehe auch Seite 49.

Investition und Investitionskriterien

Die Fondsgesellschaft investiert das Kommanditkapital in US-Lebensversicherungen, die
am US-Zweitmarkt gekauft werden. Der Erwerb der Policen darf erst nach einem First
Closing erfolgen, derzeit haben die Anlageziele und die Anlagepolitik entsprechend noch
keinen Realisierungsgrad aufzuweisen. Die Nettoeinnahmen aus dem Fondsangebot
werden ausschlieBlich dafiir, zur Deckung der im Abschnitt ,Wirtschaftlichkeitsberechnun-
gen* unter ,Kosten® dargestellten Posten sowie zur Vorhaltung einer Liquiditatsreserve
genutzt. Die Investition erfolgt in der sich daraus ergebenden Hohe, weitere Mittel wer-
den nicht aufgenommen, jedoch behalt sich die Geschéftsflihrung vor, zur besseren
Liquiditatssteuerung eine Kreditlinie in Hohe von maximal 40 % des gezeichneten Eigen-
kapitals auszuschopfen. Die Nettoeinnahmen reichen jedoch firr die vorbezeichneten Pro-
jekte alleine aus, fur sonstige Zwecke werden die Nettoeinnahmen nicht genutzt. Der Li-
quiditatsriickfluss kann, nachdem daraus die Ausschittungen an Anleger sowie die lau-
fenden Kosten des Fonds bedient wurden, zum Erwerb neuer Policen verwendet werden.

Dabei unterliegt die Auswahl der im Abschnitt ,Fondsangebot” dieses Prospekts mit-
samt den wirtschaftlichen Rahmenbedingungen beschriebenen Policen als den
Anlageobjekten, sowie die Zusammenstellung des Portfolios strengsten Prifkriterien.

Der Policenerwerb des Fonds erfolgt Gber die A.G.I. GmbH — Finance Management in
Alzenau. Die A.G.I. GmbH — Finance Management ist spezialisiert auf den Erwerb von
US-Lebensversicherungspolicen. Fiir eine Vielzahl von institutionellen Investoren dient
sie als Bindeglied zum schwer zugénglichen amerikanischen Zweitmarkt.

Die A.G.l. GmbH — Finance Management kann groBe Volumina von gebondeten
Policen zeitnah fir den Fonds beschaffen. Sie hat bislang im Jahr 2007 fir institutio-
nelle Investoren tUber USD 80 Mio. in Policen investiert. Die A.G.l. GmbH — Finance
Management verfugt tiber Ihre Schwestergesellschaft Interlife America Inc. tber eige-
ne Mitarbeiter in den USA. Sie hat Kontakte sowohl zu verschiedenen Settle-
mentgesellschaften, wie auch zu groBen gewerblichen Policenhandlern in den USA.
Soweit bislang bekannt, gibt es keine weitere Gesellschaft in Deutschland, die in ver-
gleichbarer Qualitat Policen flr Investoren beschaffen kann.

e Der Fonds akzeptiert nur Policen von Versicherungsgesellschaften, die entweder von
der renommierten, auf Versicherungsunternehmen spezialisierten US-Ratingagentur
A.M. Best, und/oder von Standard & Poor’s mit einem Rating von mindestens ,A*
oder einem vergleichbaren Rating einer anderen international anerkannten
Ratingagentur bewertet wurden.

* Die Police muss aus der Frist flir die Anfechtbarkeits- und Suizidklausel heraus sein.

e Auf Lebenserwartungsbewertung spezialisierte Institute tUberpriifen die Krankenge-
schichte und die aktuellen medizinischen Unterlagen des Verkaufers und bewerten
seinen Gesundheitszustand im Hinblick auf die voraussichtliche Lebensdauer.

e Der Policen-Verkdufer muss eine &ltere Person sein, deren prognostizierte Lebens-
erwartung maximal zehn Jahre betragt.

® Der Vertrag muss im Todesfall frei von samtlichen Auszahlungshindemissen sein.

¢ Es werden keine so genannten ,Aidsvertrage” erworben.

e Es dirfen nur so genannte ,Whole-Life*- und gestrippte ,Universal-Life"-Ver-
sicherungen erworben werden.



* Die Versicherungsgesellschaften missen einem Einlagensicherungsfonds angehéren.
® Es werden ausschlielich gebondete Policen erworben.

Neben diesen Kriterien unseres Partners in den USA verfolgt das Management der
Fonds folgende Ziele:

® Policen einer Versicherungsgesellschaft diirfen maximal 20 % des Gesamtportfolios

ausmachen.
e Die Mindestfalligkeitsrendite der Policen betragt 12 % p.a.
e Zur Erhdhung der Rendite werden keine Investitionen in Policen von Versicherungs-
gesellschaften mit schlechterer Bonitat vorgenommen.

Aufgrund von kinftigen Veranderungen des Marktes kénnen Anpassungen der
Investitionskriterien erforderlich werden. Soweit es den grundsétzlichen Anlagezielen
des Fonds entspricht, kann die Geschéftsfihrung des Fonds entsprechende
Anpassungen vornehmen. Die Gesellschaft ist schlieBlich berechtigt, die benannten
gebondeten Policen anstelle eines unmittelbaren Erwerbs wirtschaftlich auch in der
Weise zu erwerben, dass ein Dritter die gebondeten Policen treuhdnderisch fir die
Gesellschaft oder treuhanderisch fur die Gesellschaft und weitere Fonds erwirbt und
halt, jedoch nur in offener Treuhand. Der Dritte kann auch ein Fonds sein, dessen
Geschafte von der Komplementérin und/oder der Initiatorin der Gesellschaft gefiihrt
werden. Umgekehrt kann der Fonds Policen auch teilweise treuhénderisch fiir Dritte
erwerben. Dies kommt immer dann in Betracht, wenn Policen nicht zu genau den ge-
winschten Investitionsbetragen zur Verfligung stehen bzw. das Volumen des Fonds
hinter den Erwartungen so weit zurlickbleibt, dass wirtschaftlich nur ein Teil einer
Police erworben werden kann, oder aus anderen Griinden, z.B. der Marktlage oder der
Liquiditatssteuerung.

Der Policenerwerb beginnt nach dem First Closing des Fonds.
Investitionskategorien

Folgende Grafik zeigt auf, in welchen Ratingklassen investiert wird:

A.M. Best

A++/A+ Superior

A/A- Excellent
B++/B+  Very Good

B/B- Fair

C++/C+ Marginal

C7/C= Weak

D Poor

E Under
Regulatory
Supervision

F In Liquidation

Die Einbindung der beteiligten Partner und vertragliche Beziehungen

Wer konkret sind die am Investitionsprozess beteiligten Parteien? Die wesentlichen
Vertragspartner der CLC US Life 2016 GmbH & Co. KG:

Der Policenverkaufer und gleichzeitig Versicherungsnehmer ist in der Regel eine na-

tirliche Person mit einem Mindestalter von 65 Jahren. Die zum Verkauf stehende
Police muss mindestens seit zwei Jahren bestehen, um die Unverfallbarkeitsfrist ein-



zuhalten. Der Verkdufer Ubertragt gegen Zahlung eines Kaufpreises die Rechte und
Pflichten aus der Versicherung auf den Fonds. Der Policenverkaufer bleibt dabei un-
verandert als versicherte Person eingetragen, der Kaufpreis steht ihm zur freien
Verfugung. Die weiteren Pramienzahlungen sind sichergestellt.

Die Versicherungsgesellschaft ist seit mindestens 24 Monaten Vertragspartner der
versicherten Person. Dabei handelt es sich entweder um eine ,Universal-Life“- oder eine
,Whole-Life"-Police, fir die die Versicherungsgesellschaft bestatigt, dass die Pramien
stets gezahlt und die Police nicht verpfandet wurde. Die Gesellschaft erhélt einen Antrag
auf Anderung des Beginstigten. Erst wenn die unwiderrufliche schriftiche Bestatigung
tber die Anderung des Begtinstigten von der Versicherungsgesellschaft vorliegt, erfolgt
die Kaufpreiszahlung. S&mtliche Versicherungsgesellschaften sind Mitglied in einem Ein-
lagensicherungsfonds und haben zum Zeitpunkt des Erwerbs der Policen entweder von
A.M. Best oder von Standard & Poor’s ein Rating von ,A" oder besser.

Als Policenkaufer fungiert der Fonds, vertreten durch die CERTUS Life Cycle AG als
Generalbevollméchtigte. Gegen Zahlung des Kaufpreises tbernimmt der Fonds die
Rechte und Pflichten aus dem Versicherungsvertrag, u. a. das Recht auf Auszahlung
der Versicherungssumme bei Eintritt des Versicherungsfalls. Er wird damit Eigentimer
der Policen.

Das Fondsmanagement tétigt den Einkauf der Policen auf der Basis klar definierter
Ankaufbedingungen. Es entscheidet, welche rechtlich und medizinisch gepriften
Policen erworben werden und ist verantwortlich fir die Sicherstellung der Aus-
schittungen an die Anleger durch ein entsprechendes Cash Management. Auch die
Organisation eines funktionierenden Informationssystems obliegt selbstverstandlich
dem Fondsmanagement. Hierzu gehért die sachgerechte Aufbereitung der Unterlagen
und Informationen fir den Fonds, seine Gesellschafter und tber die Treuhandkom-
manditistin auch die sich indirekt beteiligenden Treugeber.

Zur Sicherung des gesamten Ablaufs werden auf US-amerikanischer Seite sogenannte
Abwicklungstreuhander eingeschaltet. Jeder Policenkauf wird von auf die treuhanderi-
sche Abwicklung spezialisierten Rechtsanwaltskanzleien, Wirtschaftsprifungsgesell-
schaften oder speziellen Treuhandgesellschaften begleitet. Bei diesen Treuhandgesell-
schaften handelt es sich um auf die treuhanderische Abwicklung von Geschéften speziali-
sierte Banken in den USA. Auf Besonderheiten bei der Abwicklung mit dem Port-
foliomanagement wird auf das Kapitel [Seite 50, Kapitel Managementvertrag] verwiesen.

Fur die Verzinsung oder Rickzahlung der angebotenen Vermdgensanlagen hat keine
juristische Person oder Gesellschaft die Gewéahrleistung Ubernommen. Damit kdnnen
Angaben zu solchen Personen oder Gesellschaften nicht gemacht werden.

Prognosesicherheit der medizinischen Gutachten

Die Prognose fur die Falligkeit der Leistung stutzt sich auf mehrere unabhéngige me-
dizinische Gutachten und traf in der Vergangenheit in Gber 95 % der Falle zu. In kei-
nem der verbleibenden Félle wurde die Falligkeitsprognose um mehr als 24 Monate
Uberschritten. Das beweist die Exaktheit der Gutachten, die von spezialisierten medi-
zinischen Instituten erstellt wurden.

Das Sicherheitskonzept

Mit dem Ziel, eine sichere Anlagealternative zu schaffen, hat die CERTUS Life Cycle AG
den Fonds mit einem umfangreichen Sicherheitskonzept ausgestattet. In den
Investitionskriterien wurden bereits einige Punkte skizziert. Darliber hinaus gilt folgendes:

e Kooperation mit ausgezeichneten und erprobten Partnern in den USA.
e Das Risiko falsch kalkulierter Lebenserwartungen ist durch den Kauf gebondeter
Policen ausgeschlossen.



¢ Die geplanten Ausschiittungen und die gesicherte Schlusszahlung werden durch den
Kauf von rlckgesicherten US- Policen (gebondete Policen) mit dem entsprechen-
den festgelegten Zahlungsstromen gewéhrleistet.

e Die angegebenen Renditen innerhalb des ,Garantszenarios* sind auf Eurobasis be-
rechnet und damit frei von Wahrungsrisiken. Einzig die Schlusszahlung, die Uber den
im ,Garantsze-nario“ gesicherten Betrag hinausgeht, ist nicht wéhrungsgesichert.
Der Investor trégt fur diesen Teil das Wahrungsrisiko. Die Wé&hrungsrisiken sollen
von der Geschaftsflihrung des Fonds durch geeignete MaBnahmen abgesichert wer-
den. Welche MaBnahmen hierzu ergriffen werden bzw. welche Kapitalmarktinstru-
mente (z.B. Termingeschafte, Optionen) eingesetzt werden, entscheidet die Fonds-
geschaftsfihrung nach Marktlage.

® Wiinscht ein Investor einen vorzeitigen Verkauf seines Anteils, so wird er hierbei von
der CERTUS Life Cycle AG und dem angeschlossenen Vertrieb unterstitzt.

e Um die Transparenz der Entscheidung zu erhéhen und dem Investor Einblick in die
Arbeit des Fonds-Managements zu geben, werden dem Investor nach SchlieBung
des Fonds samtliche Policen-Transaktionen offen gelegt.

e Bereits beim Kauf jeder Police sind samtliche zukinftigen Zahlungsstrome bekannt,
sowie der spatest mogliche Rickfluss (durch das Bonding). Somit kann mit geringen
Liquiditatsreserven bei gleichzeitig hoher Planungssicherheit gewirtschaftet werden.

Weitere Angaben

Die Policen werden auf den US-Markt direkt oder tber einen Treuhander erworben, und
zwar weder von der CERTUS Life Cycle AG als Prospektverantwortlicher noch einem
Griindungsgesellschafter der Kommanditgesellschaft (der CERTUS Verwaltungsgesell-
schaft mbH und der BTC Badenweiler Trust & Consulting GmbH) oder Organmitgliedern
des Emittenten (in Ermangelung von natirlichen Personen, die unmittelbar die Emittentin
vertreten, den Organmitgliedern der sie gesellschaftsrechtlich vertretenden CERTUS
Verwaltungsgesellschaft mbH, namlich deren Geschéftsfilhrer Werner Lang, und der qua
Delegation vertretenden CERTUS Life Cycle AG, namlich deren Vorstand Bernd Sibold),
der Treuhandkommanditistin (der BTC Badenweiler Trust & Consulting GmbH) oder
Personen, die die Herausgabe des Prospekts oder die Abgabe oder den Inhalt des An-
gebots der Vermdgensanlage wesentlich beeinflusst haben (keine weiteren). Den vorbe-
zeichneten Gesellschaften und Personen stand oder steht nicht das Eigentum am
Anlageobjekt oder wesentlichen Teilen desselben oder aus anderen Griinden eine ding-
liche Berechtigung am Anlageobijekt zu.

Die zu erwerbenden Policen unterliegen weder jetzt noch kiinftig dinglichen Belastun-
gen oder rechtlichen oder tatsachlichen Beschrankungen der Verwendungsmog-
lichkeiten, insbesondere nicht im Hinblick auf das Anlageziel, die sich nicht aus der in
diesem Prospekt ausgefihrten Rechtsnatur und Funktionsweise US-amerikanischer
Lebensversicherungspolicen als solcher ergeben.

Der Policenerwerb bzw. das Anlageobjekt/Anlageziel unterliegt keinen behérdlichen
Genehmigungen, daher liegen solche nicht vor. Der Emittent hat noch keine Vertrage
Uber die Anschaffung von Policen geschlossen, Bewertungsgutachten liegen damit
noch nicht vor, so dass keine Angaben Uber Ersteller, Datum und Ergebnis gemacht
werden kénnen.

Die CERTUS Life Cycle AG als Prospektverantwortliche erbringt Leistungen und
Lieferungen ausschlielich insofern, als sie die Griindung, Konzeption, Prospekt-
erstellung und das Marketing, Vertrieb und Eigenkapitalbeschaffung Ubernimmt.
Daneben nimmt sie die Geschaftsfihrung der Gesellschaft fir die Komplementarin
wahr. Die CERTUS Verwaltungsgesellschaft mbH als Komplementérin erbringt
Lieferungen und Leistungen ausschlieBlich durch Austibung ihrer Komplementar-
stellung und Tragung des Haftungsrisikos. Die Treuhandkommanditistin BTC Baden-
weiler Trust & Consulting GmbH erbringt Leistungen und Lieferungen ausschlieBlich
durch Wahrnehmung ihrer treuhdnderischen Funktionen. Der Umfang ergibt sich je-



Wirtschaftlichkeits-
berechnungen
(PROGNOSE)

weils aus der Aufgabenstellung und wird jeweils mit der Vergitung bezahlt, die im
Absatz ,Die Grindungsgesellschafter” aufgefihrt ist. Der Emittent hat neben der
Geschaftsfihrung (gesellschaftsrechtlich ausgetibt durch die CERTUS Verwaltungs-
gesellschaft mbH, delegiert auf die CERTUS Life Cycle AG) und der Gesellschafter-
versammlung keine weiteren Organe; der Geschaftsfihrer der CERTUS Verwaltungs-
gesellschaft mbH und der Vorstand der CERTUS Life Cycle AG sowie auch die
Geschéftsfuhrerinnen des Treuhandkommanditisten erbringen keine nicht nur gering-
fligigen Leistungen und Lieferungen, sondem erfillen lediglich ihre Pflichten als
Organe der jeweiligen Gesellschaften. Es gibt keine weiteren Personen, die die
Herausgabe oder den Inhalt dieses Prospekts oder den Inhalt des Angebots der Ver-
mogensanlage wesentlich beeinflusst haben, deshalb kdnnen auch betreffend solche
Personen keine Angaben gemacht werden.

Hinweis

Bei allen Angaben in diesem Kapital handelt es sich um Prognosen, ausgenommen die
Wiedergabe der Erdffnungsbilanz der Emittentin, die in die prognostizierte Darstellung der
Entwicklung der Vermégensanlage als erste Spalte aufgenommen wurde.

Szenarien
Sowohl das Garantszenario als auch das Prognoseszenario sind Prognosen

Ausgangspunkt des Szenarios sind gesicherte Zahlungsstréme ohne Wéahrungsrisiko,
sowohl wahrend als auch am Ende der Laufzeit der Fonds. Das hier geschilderte
Szenario kann daher als so genanntes Worst-Case-Szenario nach Abzug aller Kosten
(ohne Agio) und ohne abschlieBende Erfolgsbeteiligung des Managements betrachtet
werden.

Das Prognoseszenario hingegen ist eine Schatzung des Managements Uber den
Fondsverlauf unter optimistischeren Bedingungen, z.B. Frihversterblichkeit und besserer
Falligkeitsrendite. Dabei ist auch eine Erfolgsbeteiligung des Managements bertcksich-
tigt.
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Das Garantszenario:

Ausgangspunkt des Szenarios sind gesicherte Zahlungsstréme ohne Wahrungsrisiko,
sowohl wahrend als auch am Ende der Laufzeit der Fonds. Das hier geschilderte
Szenario kann daher als so genanntes Worst-Case-Szenario nach Abzug aller Kosten
(ohne Agio) betrachtet werden.

Annahmen hierbei:

e Einkauf der Policen mit einer Falligkeitsrendite von 12,56 % p.a. Dabei sind der Kauf-
preis, die zukinftigen Préamien bis zum Félligkeitszeitpunkt des Guarantee Bonds
sowie die ca. 2% p.a. Kosten des Guarantee Bonds bereits enthalten

* Keine der Policen wird vorzeitig fallig

e Der Riickfluss der Policen findet zum spatestmdéglichen Zeitpunkt statt (Eintritt des
Guarantee Bonds)

® Die Pramienhdhe wurde mit 3,5 % p.a. der Versicherungssummen kalkuliert

e Gewerbesteuerpflicht der Gesellschaft

* Rund 46,47 % der urspriinglich gekauften Policen werden vorzeitig verkauft (Policen-
handel)

PROGNOSE: Verlauf Garantszenario CLC US Life 2016 GmbH & Co. KG
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e kumulierte Ausschiittungen 162,409 %
e entspricht einer Rendite von 7,488 % (IRR’) p.a.
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Ein Anleger, der zum Beispiel eine Summe von 100.000,— Euro (zzgl. Agio) investiert,
erhélt also folgende voll abgesicherte Zahlungen:

5.000,— Euro am 30.06. des Jahres 2009

7.000,— Euro am 30.06. der Jahre 2010 — 2015
115.409,~ Euro am 30.06.2016

* siehe Erlauterungen auf Seite 36



Das Prognoseszenario:

Bei der Kalkulation dieses Szenarios wurde sehr konservativ vorgegangen. Es unter-
scheidet sich vom Garantszenario lediglich in der Hohe der Schlusszahlung. Die
Differenz zwischen voll abgesicherter und prognostizierter Schlusszahlung ist nicht
wéhrungsgesichert. Der Investor tragt fir diesen Teil das Wahrungsrisiko.

Annahmen hierbei:

e Einkauf der Policen mit einer Falligkeitsrendite von 13 % p.a. Dabei sind der Kauf-
preis, die zukiinftigen Pramien bis zum Falligkeitszeitpunkt des Guarantee Bonds
sowie die ca. 2 % p.a. Kosten des Guarantee Bonds bereits enthalten

® 20 % der Policen sind binnen eines Jahres vor dem kalkulierten Termin fallig

® 10 % der Policen sind binnen zwei Jahren vor dem kalkulierten Termin fallig

® 70 % der Policen sind zum kalkulierten Termin fallig, bzw. werden durch den
Guarantee Bond erfilllt.

e Die Pramienhdhe wurde mit 3,5 % p.a. der Versicherungssumme kalkuliert

e Gewerbesteuerpflicht der Gesellschaft

* Rund 43,38 % der urspriinglich gekauften Policen werden vorzeitig verkauft (Policen-
handel).

PROGNOSE: Verlauf Prognoseszenario CLC US Life 2016 GmbH & Co. KG
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e entspricht einer Rendite von 8,56 % (IRR") p.a.

-100

Alle dargestellten Szenarien verstehen sich nach Abzug der Kosten (ohne Agio) und
der Ergebnisverteilung an das Management.

Solite entgegen der Annahme das Fondsmanagement gezwungen sein, alle Policen mit
der gemaB den Investitionskriterien vorgegebenen Mindestrendite von 12% p.a. (IRR") ein-
zukaufen, ergibt sich unter sonst gleichen Rahmenbedingungen beim Prognoseszenario
eine Schlusszahlung in Héhe von 120,096 %.

* siehe Erlauterungen auf Seite 36



Investitionsplan (PROGNOSE)

CLC US Life 2016
GmbH & Co. KG

Mittelherkunft
Griindungskapital
Emissionskapital

Gesamtbetrag
Mittelverwendung

1. Investition in Policen

2. Dienstleistungsgebiihren
Eigenkapitalbeschaffung
Griindungs- und Fonds
konzeptionskosten
Prospekterstellung und
Marketing
Rechts- und Steuerberatung
Treuhandkommanditist
Mittelverwendungskontrolleur

3. Sonstiges
Liquiditatsreserve

Gesamtbetrag

Zu den Kosten verweisen wir auf Seite 34 ff. dieses Prospektes. Im Ubrigen fallen
keine weiteren Kosten fur Settlement Companies, Provider, Medical Underwriter etc.
an, da fir den Fonds solche Kosten bereits im Ankaufspreis der Policen enthalten sind.

Bei samtlichen vorstehenden und nachfolgenden Darstellungen der voraussichtlichen
Vermdgens-, Finanz- und Ertragslage der CLC US Life 2016 GmbH & Co. KG wurde
davon ausgegangen, dass wahrend der Zeichnungsfrist Kommanditeinlagen von ins-
gesamt 15 Mio. Euro gezeichnet werden.



Finanzmodell (PROGNOSE)

Finanzmodell der CLC US Life 2016 in 1.000,- Euro Prognose
Jahr per 30.6. 2008 2009

Einnahmen

Kommanditkapital 15.000,00

Zinsen Liquiditatsriicklage 3,00% 6,00

Riickflisse aus Policen 2.965,34

Summe Einnahmen 15.000,00 2971,34

Kosten

EK Beschaffung 4,2%% 637,50

Prospektierung u. Marketing ~ 1,76% 262,50
Grindung u. Konzeption 080% 120,00

Rechtliche u. steuerliche
Beratung 0,20% 30,00

Treuhand/Mittelverwendung 0,20% 30,00
Einmalige Kosten 7,20%  1.080,00
Wahrungssicherung 0,50% 75,00
Portfoliomanagement 0,75% 112,50
Treuhand/Mittelverwendung 0,20% 30,00

Alg. Verwaltungskosten
(Buchhaltung, Steuerbe-
ratung, Domizilierung) 0,40% 60,00

Vergltung Geschéftsfihrung ~ 0,30% 52,50

Vergtitung Haftungs-
{ibenahme 0,10% 15,00

Laufende Kosten 2,30% 345,00
Prémienzahlung 1.976,34

Ausschiitiung an die Anleger
(in EUR) 750,00

Gewerbesteuer

Gewinnbeteligung
Anleger (70%)

Gewinnbeteligung
Management (30%)

Investition in Policen 13.720,00
Re-Investition in Policen

Liquidtatsriicklage

(2ufihrung + / Auflosung -) 200,00 -100,00
Summe der Ausgaben 156.000,00 2.971,34
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Die vorstehenden und nachfolgenden Daten beruhen auf der Grundlage der Annah-
men des Prognoseszenarios:

e Einkauf der Policen mit einer Falligkeitsrendite von 13 % p.a.

® 10 % der Policen sind binnen zwei Jahren vor dem kalkulierten Termin fallig

® 20 % der Policen sind binnen einem Jahr vor dem kalkulierten Termin fallig

® 70 % der Policen sind zum kalkulierten Termin fallig, bzw. werden durch den
Guarantee Bond erfillt

¢ Pramienhéhe wurde mit 3,5 % p.a. der Versicherungssummen kalkuliert

e Gewerbesteuerpflicht der Gesellschaft

Voraussichtliche Finanzlage der Kommanditgesellschaft (PROGNOSE)
Angaben in 1.000,—- Euro
Jahr per 30.06.

Kommanditkapital
Zinsen Liquiditatsriicklage
Ruckflisse aus Policen

Summe der Einnahmen

Kosten
Investition in Policen
Ausschuttungen

Summe der Ausgaben

Uberschuss/Defizit (-)

Das Kommanditkapital wird im Wirtschaftsjahr 2007/2008 fur angefallene Kosten und
den Kauf der Policen verwendet. Ein Restbetrag wird als Liquiditatsreserve zuriickbe-
halten.

Im Wirtschaftsjahr 2008/2009 stehen Zinseinnahmen und Verkaufserlésen von
Policen den Kosten und Ausschittungen gegentber. Die Differenz wird durch die teil-
weise Aufldsung der Liquiditatsreserven ausgeglichen.



Voraussichtliche handelsrechtliche Vermdégenslage der Kommandit-
gesellschaft (PROGNOSE mit Ist-Zahlen zum 09.11.2007)

Bilanz der CLC US Life 2016 GmbH & Co. KG

Angaben in
1.000,- Euro
Aktiva

Ausstehende Einlagen

A. Anlagevermégen
Finanzanlagen

B. Umlaufvermogen
Guthaben bei
Kreditinstituten

Passiva
A. Eigenkapital

1. Gezeichnete
Kommanditeinlage

2. Gewinnvortrag/
Verlustvortrag

3. Jahrestberschuss/
Jahresfehlbetrag

4. Ausschuttungen

Der Geschéaftsbetrieb der Fondsgesellschaft wurde noch nicht aufgenommen, die
Einlagen der Griindungskommanditisten bestehen ausschlieBlich aus Hafteinlagen.

Am Ende des ersten Geschéftsjahres ist prognostiziert, dass die gezeichneten Kom-
manditeinlagen fur die Dienstleistungsgebtihren, zum Erwerb der Policen (Position
Finanzanlangen) und zur Bildung einer Liquiditatsreserve aufgewendet wurden. Die
Initiatorenkosten wurden im ersten Geschéftsjahr handelsrechtlich als Aufwand be-
handelt und fihren somit zum Jahresfehlbetrag in Héhe von 1.080.000,- Euro.

Zum Ende des zweiten Geschéftsjahres hat sich der Bestand an Policen (Position
Finanzanlangen) hat sich durch den prognostizierten Abverkauf sowie Falligkeiten von
Policen ebenfalls verringert. Die Liquiditatsreserve (Guthaben bei Kreditinstituten) wird
teilweise aufgeldst. Neben Ausschittungen wird auch ein Jahresfehlbetrag ausgewie-
sen
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Voraussichtliche handelsrechte Ertragslage der Kommanditgesellschaft

(PROGNOSE)

Angaben in 1.000,- Euro 2008
Jahr per 30.06. Prognose

1. Umsatzerlése
2. Pramienzahlungen

3. Sonstige Betriebliche
Aufwendungen 1.080,00

4. Sonstige Zinsen und
ahnliche Ertrage

= Ergebnis der gewshnlichen
Geschaftstatigkeit -1.080,00

Im Geschéftsjahr 2007/2008 ist die Ertragslage gepragt von Anlaufkosten, in diesem
Jahr wird nicht davon ausgegangen, dass Ertrdge gemacht werden.

Planzahlen des Emittenten zu Investitionen, Umsatz und Ergebnis

(PROGNOSE)

Angaben in 1.000,- Euro 2008

Jahr per 30.06. Prognose
Investitionen 13.720,00
Umsatz -

Jahrestiberschuss vor Steuer -1.080,00

Eine produzierende Tétigkeit wird nicht unternommen, noch ist eine solche beabsich-
tigt. Angaben zur Produktion kdnnen damit nicht gemacht werden.

Die bei den Prognoseszenarien angenommenen Marktdaten beruhen auf Erfahrungs-
werten der A.G.I. GmbH — Finance Management — und anderer Marktteilnehmer. Die
Annahmen zu Vorfélligkeiten werden durch allgemein zugéngliche Statistiken belegt.
Die Anschaffungsnebenkosten sind bereits in den Kaufpreisen fir die gebondeten
Policen enthalten. Damit sind die Nebenkosten in den betrachteten Einkaufsrenditen
automatisch mit enthalten.

Angaben zu anderweitigen Angeboten von Vermdgensanlagen bzw. Kenntnissen und
Erfahrungen der Prospektverantwortlichen sind im Kapitel ,Der Emittent* unter der
Initiatorin CERTUS Life Cycle AG enthalten.



Eréffnungsbilanz
Eréffnungsbilanz der CLC US Life 2016 GmbH & Co. KG
zum 09.11.2007 (in 1.000,- Euro)

Aktiva
Ausstehende Einlagen 0,00

A. Anlagevermdgen Finanzanlagen 0,00

Passiva
A. Eigenkapital
1. Gezeichnete Kommanditeinlage 0,00

B. Umlaufvermdgen Guthaben bei 2. Gewinnvortrag/Verlustvortrag 0,00

Kreditinstituten 0,00 3. Jahrestiberschuss/Jahresfehlbetr. 0,00
4. Ausschuttungen 0,00
Bilanzsumme 0,00  Bilanzsumme 0,00

Da seit der Aufstellung der Eréffnungsbilanz der Gesellschaft zum 09.11.2007 keine
bilanzwirksamen Veranderungen oder Geschaftsvorfélle stattgefunden haben, eriibrigt
sich die Darstellung einer Zwischenlbersicht.

Der Geschéaftsbetrieb der Fondsgesellschaft wurde noch nicht aufgenommen, die
Einlagen der Griindungskommanditisten bestehen ausschliefllich aus Hafteinlagen.

Kosten (PROGNOSE)

Einmalige Kosten In % der Laufende Kosten p.a.  In % der
Kommanditeinlage Kommanditeinlage
EK-Beschaffung 4,95 % Wahrungssicherung 0,50 % (geschatzt)
Griindung u.
Konzeption 0,80 % (geschatzt) Portfoliomanagement 0,75 %
Prospektierung u. Treuhand/
Marketing 1,75 % (geschatzt) Mittelverwendung 0,20 %
Rechtliche u. Allg. Verwaltungs-
steuerliche 0,20 % (geschatzt) kosten (Buchhaltung,
Beratung Steuerberatung,
Domizlierung etc.) 0,40 % (geschéatzt)
Treuhand/ 0,20 % Vergiitung 0,35 %
Mittelverwendung Geschaftsfihrung
Vergiitung 0,10 %
Haftungstibernahme
Summe einmalige 7,20 % Summe Laufende 2,30 %
Kosten Kosten

Die vorstehenden Tabellen weisen die Kosten fir die Einrichtung des Fonds und die
laufenden Kosten aus. Alle Kosten fallen, soweit sie nicht als Schéatzung gekennzeich-
net sind, nach den abgeschlossenen Vereinbarungen in der angegebenen Héhe an,
prozentual zum Kommanditkapital.

Die ersten beiden Spalten betreffen die einmaligen Kosten. Sie zeigen, dass sich die
Investitionsquote unter Berlcksichtigung der Liquidititsreserve auf 92,8 % des
Kommanditkapitals belauft. Hier gibt es drei Kostenfaktoren, die als Schatzungen zu
kennzeichnen sind: Die Kosten fir Griindung und Konzeption fallen in Hohe von
120.000,— Euro an, also 0,80 % des angenommenen Kommanditkapitals von
15.000.000,- Euro an. Analog gilt dies mit 262.500,— Euro fir Prospektierung und
Marketing und 30.000,— Euro fir die rechtliche und steuerliche Beratung. Da sie fix
sind, vermindert sich der Prozentsatz bei einem hoéheren und erhoht er sich bei einem
geringeren Kommanditkapital entsprechend.



Jahr per 30.6. in Euro
Gebundenes Kapital”

Eigenkapital Einzahlung  105.000

Ausschiittung

Einkommensteuerzahlung

Solidarittszuschlag
Liquiditét nach Steuern

Haftungsvolumen

Dartiber hinaus fallen in der CLC US Life 2016 GmbH & Co. KG folgende Kosten
jahrlich an (siehe dritte und vierte Spalte):

e Fir die Wahrungsabsicherung der garantierten Zahlungen, wird mit Kosten in Hohe
von 0,5 % des Kommanditkapitals gerechnet.

e Fir die Betreuung und das Fondsmanagement durch die A.G.I. GmbH — Finance
Management werden jahrlich maximal 0,75 % aus dem jeweiligen Kommanditkapital
vergutet.

e Die Aufwendungen fir die Mittelverwendungskontrolle und Treuhandfunktion betra-
gen jahrlich jeweils 0,1 % des zugeflossenen Kommanditkapitals, was bei Annahme
eines Kommanditkapitals von 15.000.000,— Euro zu jghrlichen Gesamtbezligen so-
wohl der Treuhandkommanditistin als auch der die Mittelverwendungskontrolle
durchfiihrenden Gesellschaft von jeweils 15.000,— Euro filhren wiirde.

e Allgemeine Verwaltungskosten, z.B. fir Buchhaltung, Domizilierung, Rechts- und
Steuerberatung etc., sind mit geschatzt 0,4 % des Kommanditkapitals anzusetzen.

® Dazu kommen 0,1% (15.000,— Euro) p.a. des Kommanditkapitals als Haftungs-
Ubernahmevergiitung an die Komplementérin und 0,35 % (52.500,— Euro) p.a. als
Vergitung der Generalbevollmachtigten CERTUS Life Cycle AG fir ihre Manage-
menttatigkeiten einschlieflich der Information der Gesellschafter, Treugeber und
Vertriebspartner. Soweit die Erfillung der Ubernommenen Tétigkeiten Uber das MaB
des Gewdhnlichen hinausgeht oder andere nicht bezeichnete Tatigkeiten, wie z.B.
Gutachten, erbracht werden, sind diese separat zu verglten. Diese zusétzlichen
Vergltungen sind zzgl. Umsatzsteuer in gesetzlicher Hohe zu zahlen.

Fazit: Die laufenden Kosten fir den Fonds betragen insgesamt 2,3 % des Komman-
ditkapitals. Alle weiteren Kosten sind Uber die Kaufpreise abgedeckt.

Kapitalriickflussrechnung (PROGNOSE)

Nachfolgend ist die steuerliche Situation eines Anlegers dargestellt, der einem
Steuersatz von 42 %' zzgl. SolZ unterliegt. Der prognosegemaBe Verlauf der
Beteiligung wird unterstellt. Die Zahlen basieren auf der Annahme einer Anlagesumme
(ohne Agio) von 100.000,— Euro.

2008 2009 2010 2011
0 105.000

5000 7.000 7.000

0 0 0

0 0 0

5000 7.000 7.000

10.000 10.000 10.000 10.000

Fur die Berechnung der Gewerbesteuer wurde der fur Freiburg aktuell gliltige Hebe-
satz von 400 % zugrunde gelegt.

Aus Grinden der Vorsicht haben wir hier den fiir den Anleger steuerlich ungtinstigsten
Fall (Gewerblichkeit und ein personlicher Steuersatz von 42 %' zzgl. SolZ)) dargestellt.

' Ohne BerUcksichtigung von Kirchensteuer
? Das ,Gebundene Kapital bezieht sich auf den Anfangswert des Geschaftsjahres
(also 1.7. des vorhergehenden Kalenderjahres)



In der Zukunft kann sich der Spitzensteuersatz zur Einkommensteuer negativ oder po-
sitiv verandern.

Exkurs/Hinweis fir finanzmathematisch fachkundige Leser: Berechnungs-
methode nach IRR* (Internal Rate of Return, Interne ZinsfuBmethode)
(Prognose)

Die folgenden Angaben zur finanzmathematischen Rendite IRR (Interne ZinsfuB-
methode) sind nur fir den mit Finanzmathematik Vertrauten sowie in Investitions- und
Sensitivitatsrechnungen fachkundigen Leser verstandlich und deshalb auch nur fir die-
sen Personenkreis bestimmt.

Die in der Investitionsrechnung und im Bereich der unternehmerischen Beteiligung tb-
liche IRR-Methode zur Berechnung der Rendite ist nicht vergleichbar mit Methoden wie
dem Effektivzins oder der Rendite nach Preisangabenverordnung (PAngV).

Die IRR-Methode gibt die Verzinsung des in der Anlage verbleibenden Kapitals Gber
den jeweiligen Anlagezeitraum an. Die so ermittelte Rendite ist lediglich fir das nach
den vorgesehenen Ausschiittungen verbliebene Kapital glltig, was jedoch nicht als
Verzinsung der urspriinglichen Einlage betrachtet werden darf. Wiirde man dies unter-
stellen, mussten die erfolgten Ausschittungen sofort zum gleichen Zinssatz bis zum
Ende der Laufzeit reinvestiert werden (sogenannte ,Wiederanlagepramisse®). Da dies
nicht vorgesehen ist, und in der Praxis auch kaum darstellbar sein wird, ist diese
Berechnungsmethode nicht mit anderen vergleichbar.

Um lhnen als fachkundigem Leser dennoch einen Vergleich zu erméglichen, wurde die
hier dargestellten Szenarien mit einer Wiederanlage der Ausschittungen zu derzeit
markttiblichen 3 % berechnet (,teilmodifizierte IRR-Methode®), und sie mit einer fiktiven
Anleihe mit einem Kupon von 5 % p.a., einer vollstandigen Riickzahlung des Kapitals
am Ende der Laufzeit, gleicher Laufzeit wie der Fonds und Wiederanlage der
Ausschittungen zu 3 % p.a. verglichen. An- und Verkaufs- sowie Verwahrungskosten
bleiben hierbei ebenso wie steuerliche Betrachtungen unbertcksichtigt.

Rendite CLC US Life 2016

Garantszenario nach herkémmlicher IRR-Methode: 7,49 % p.a.
Garantszenario nach teilmodifizierter IRR-Methode: 6,72 % p.a.
Prognoseszenario nach herkémmlicher IRR-Methode: 8,66 % p.a.
Prognoseszenario nach teilmodifizierter IRR-Methode: 7,65 % p.a.
Vergleichsanleihe nach teilmodifizierter IRR-Methode: 4,71 % p.a.

Eine Veranderung des Wiederanlagezinses hat deutliche Auswirkungen auf die nach
IRR berechnete Rendite. Legt man, wie hier geschehen, reale Wiederanlagemdglich-
keiten zu Grunde, sinkt die ermittelte Rendite. Diese darf dennoch als attraktiv be-
trachtet werden.
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Die Gesellschaft

e Errichtet am 9. November 2007

e Eingetragen beim Handelsregister des Amtsgerichts Freiburg HRA 700812

e Der Sitz der Gesellschaft ist Freiburg

e Die Geschaftsanschrift lautet:

Sasbacher Str. 10, 79111 Freiburg.

® Die Gesellschaft wurde auf bestimmte Zeit errichtet: Sie endet am 30. Juni 2016,
wenn die Gesellschafter nicht ihre Verldngerung beschlieBen.

e Die fur den Emittenten maBgebliche Rechtsordnung ist die der Bundesrepublik
Deutschland. Der Emittent hat die Rechtsform einer Kommanditgesellschaft nach
deutschem Gesellschaftsrecht. Die Struktur der personlich haftenden Gesellschafterin
CERTUS Verwaltungsgesellschaft mbH, sowie der mit der Geschéftsfiihrung beauf-
tragten Generalbevollmachtigten CERTUS Life Cycle AG ist nachfolgend dargestellt,
die von der gesetzlichen Regelung abweichenden Bestimmungen des Gesellschafts-
vertrages im Abschnitt ,Rechtlicher Rahmen®. Die Haftung der personlich haftenden
Gesellschafterin weicht vom gesetzlichen Leitbild der Kommanditgesellschaft insofern
ab, als die personlich haftende Gesellschafterin eine Gesellschaft mit beschrénkter
Haftung (GmbH) ist, fir deren Verbindlichkeiten den Glaubigern nur ihr Gesell-
schaftsvermdgen haftet. Von der gesetzlichen Regelung der Kommanditgesellschaft
gem. 88 114, 164 HGB (Geschaftsfuhrung durch die Komplementare) weicht der
Gesellschaftsvertrag der Emittentin im Ubrigen ab, indem unter Wahrung des Prinzips
der Selbstorganschaft die Wahmehmung der Geschaftsfihrung der Emittentin an eine
externe Gesellschaft, die Initiatorin, delegiert ist. Ferner werden die Anleger in der
Beteiligungsvariante A nicht selbst Kommanditisten, indem die Beteiligung der Anleger
hier treuhanderisch durch eine Treuhandkommanditistin gehalten wird und die Mitglied-
schaftsrechte der Anleger durch diese Treuhandkommanditistin ausgelbt werden.
SchlieBlich wurden fur die Beteiligung am Gewinn und Verlust bzw. Entnahmerechte,
den Beitritt, das Ausscheiden und die Beendigung der Gesellschaft Sonderregelungen
getroffen. Einzelheiten hierzu ergeben sich aus dem Abschnitt ,Rechtlicher Rahmen*
und aus dem diesem Prospekt beigefligten Gesellschaftsvertrag sowie dem hier eben-
falls beigefigten Treuhandvertrag.

* Gegenstand der Gesellschaft ist die Verwaltung eigenen Vermégens, und zwar durch
Investition in US-amerikanische Lebensversicherungspolicen im Zweitmarkt. Die
Gesellschaft kann Handlungen und Rechtsgeschéfte vornehmen oder durch beauf-
tragte Dritte vornehmen lassen, die zur Erreichung des Gesellschaftszwecks erfor-
derlich sind oder dem Gesellschaftszweck dienen. Geschéfte, die einer Erlaubnis
nach dem KWG bedurfen, werden nicht getatigt.

* Die Gesellschaft ist kein Konzernunternehmen.

e Angaben zur Struktur der personlich haftenden Gesellschafterin, zur Generalbevoll-
machtigten und zur Treuhandkommanditistin sowie den anderen beteiligten Partnern
finden sich nachstehend

Das Kapital des Emittenten

e Die personlich haftende Gesellschafterin ist am Kapital der Gesellschaft nicht beteiligt.
Die Treuhandkommanditistin [BTC Badenweiler Trust & Consulting GmbH] ist am
Vermdgen der Gesellschaft auf eigene Rechnung nicht beteiligt, ihre Haftsumme be-
lauft sich auf 1.000,— Euro. Derzeit ist folglich eine Haftsumme, aber noch kein ge-
zeichnetes Kapital vorhanden, entsprechend bestehen auch keine ausstehenden
Einlagen.

® Angeboten werden Kommanditbeteiligungen, die vom Investor entweder direkt ge-
halten werden oder die ein Treuhander fur ihn halt. Die Hauptmerkmale dieser
Beteiligungen sind die folgenden: Die von den Anlegern gezeichneten Kapital-
anteile werden pro eingezahlter 1.000,— Euro jeweils eine Stimme in der Gesell-
schafterversammlung, die Informations- und Kontrollrechte eines Kommanditisten
sowie Gewinn und Verlustbeteiligung nach dem Verhaltnis der geleisteten Einlage zu
den Gesamteinlagen vermitteln. Die Stimm- und Mitgliedschaftsrechte (auch Infor-
mations- und Kontrollrechte) der Investoren werden jedoch im Falle mittelbaren



Beitritts von der Treuhandkommanditistin fur die Investoren treuhanderisch ausgetibt
werden, die Treugeber kénnen sie allerdings mit schriftlicher Mitteilung auch an sich
ziehen. Ungeachtet der Beteiligungsvariante berechtigt die Beteiligung nicht zur Ge-
schaftsfihrung der Kommanditgesellschaft. Im Ubrigen wird auf die Erl4uterungen
auf den Seiten 45 ff. verwiesen.
Die Gesellschafter beabsichtigen, in einem oder mehreren Schritten Kommandit-
einlagen von insgesamt 15.000.000,— Euro einzuwerben. Dieses Investitionsvolumen
kann bei geringerem Zeichnungsinteresse vermindert, bei hdherem aber auch auf bis
zu 25.000.000,—- Euro aufgestockt werden. Es soll aufgebracht werden durch Beitritt
von Anlegern entweder unmittelbar als Kommanditisten oder mittelbar dadurch, dass
die Treuhandkommanditistin fir sie auf deren Rechnung Kapitalanteile treuhdnderisch
erwirbt und damit ihre Einlage vorbehaltlich einer Erhdhung oder Verminderung des
angestrebten Investitionskapitals bis auf 15.000.000,— Euro bzw. ein nach unmittel-
barem Beitritt von Kommanditisten verbleibendes Volumen erhéht, woraus sich plan-
mé&Big ein Gesellschaftskapital von 15.000.000,— Euro ergeben wirde.

* Dem Management wird das Recht eingeraumt, eine Kreditlinie zur Uberbriickung von
Liquditatsengpassen, oder zur Ausnutzung von Marktchancen anzustreben, die bis
zu 40 % des eingeworbenen Kommanditkapitals betragen darf. Dies soll jedoch nur
im Ausnahmefall fir kurzfristige Zwecke ausgenutzt werden.

e Die Gesellschaft hat bisher keine Wertpapiere oder Vermdgensanlagen im Sinne des
§ 8f Abs. 1 des Verkaufsprospektgesetzes ausgegeben. Da der Emittent eine Kom-
manditgesellschaft ist, keine Aktiengesellschaft oder Kommanditgesellschaft auf
Aktien, gibt es keine umlaufenden Wertpapiere, die den Glaubigern Umtausch- oder
Bezugsrechte auf Aktien einrdumen. Angaben zu deren Nennbetrag kénnen also
nicht gemacht werden, ebenso nicht zu Bedingungen und Verfahren fir den
Umtausch oder Bezug.

Die Geschéftstatigkeit des Emittenten

* Die Geschaftstatigkeit der Gesellschaft wird sich erschépfen in Erwerb und Ver-
duBerung sowie laufender Bedienung US-amerikanischer Lebensversicherungs-
policen im Zweitmarkt sowie damit verbundenen Téatigkeiten und der Erfillung ihrer
in diesem Prospekt bezeichneten Verpflichtungen.

e Sie ist nicht von Patenten, Lizenzen, Vertrdgen oder neuen Herstellungsverfahren mit
wesentlicher Bedeutung flr ihre Geschéftstatigkeit oder Ertragslage abhéngig, schon
wegen der Art der betriebenen Geschafte. Sie ist auch nicht von Vertrdgen mit einer
solchen wesentlichen Bedeutung abhéngig, da solche noch nicht geschlossen sind.
Insofern wird auf den Blindpool-Charakter der Anlage verwiesen. Es gibt keine
Gerichts- oder Schiedsverfahren, die einen wesentlichen Einfluss auf die wirtschaftli-
che Lage der Gesellschaft haben konnen. Die Gesellschaft hat ihre Geschéftstatigkeit
bislang nicht aufgenommen, halt nur ein Bankkonto und verfligt Uber keine laufenden
Investitionen, entsprechende Angaben kénnen also nicht gemacht werden. Die Tétig-
keit des Emittenten ist nicht durch auBergewshnliche Ereignisse beeinflusst worden.

Wirtschaftliche Angaben

e Die Gesellschaft ist am 09.11.2007 gegriindet worden und hat noch keinen Jahres-
abschluss erstellt. Ihre Eréffnungsbilanz vom 09.11.2007 ist im Abschnitt ,Wirtschaft-
lichkeitsberechnungen® dieses Prospektes dargestellt. Da seit der Aufstellung der
Erdffnungsbilanz der Gesellschaft zum 09.11.2007 keine bilanzwirksamen Verande-
rungen oder Geschaftsvorfélle stattgefunden haben, ertibrigt sich die Darstellung einer
Zwischenubersicht.

e Die voraussichtliche Vermdgens-, Finanz- und Ertragslage fir das laufende und das
folgende Geschéftsjahr sowie die Planzahlen insbesondere zu Investitionen, Umsatz
und Ergebnis fir die folgenden drei Geschaftsjahre ergeben sich nebst der zugrun-
de liegenden wesentlichen Annahmen und Wirkungszusammenhange aus den
Darstellungen im Abschnitt ,Wirtschaftlichkeitsberechnungen” dieses Prospekts.



Die Griindungs-
gesellschafter des
Emittenten

Geschéftsfuhrung, Organe, Treuhédnder und sonstige Personen

¢ Die Angaben zu den Mitgliedern des Vorstands der mit der Geschéftsfiinrung des
Fonds beauftragten CERTUS Life Cycle AG und zur Geschéftsfihrung der
Treuhandkommanditistin sind nachfolgend dargestelit. Die Gesellschaft hat selbst
keine Leitungs-, Aufsichtsgremien oder Beirate.

® Es wurde noch kein Geschaftsjahr abgeschlossen, da die Emittentin erst am 09.
November 2007 gegriindet wurde. Daher entfallen Angaben zu den Mitgliedern der
Geschaftsfuhrung oder des Vorstands, Aufsichtsgremien und Beirate des Emittenten
flr das letzte abgeschlossene Geschéftsjahr gewahrten Gesamtbezligen, ins